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Driftsdakerhet och

totalekonomi
utover det vanliga

foregdende nummer nimnde jag
Dematek som varuhuset for lyft och
materialhantering och efter att ha last ige-
nom innehdllet i detta nummer slas jag av
samma tanke. Just i dessa tider av ldgkon-
junktur och finansiell oro kinns det extra
bra att sta for ett komplett erbjudande med
manga mojligheter till tekniska hogkvalita-
tiva losningar. Frén flera olika leverantorer.
Oavsett konjunkturlige stir Dematek for
ett langsiktigt dtagande gentemot sina
kunder. Vi kan tack vare erfarenhet och
produktbredd redan pa projekteringsstadiet
ta fram den tekniska 18sning som bist fyller
de behov som finns just nu och i framtiden.
Vidra ingenjorer ser till att ritt [6sning
viljs utifrdn tekniska och ekonomiska
grunder. Allt ifrén den enkla I6sningen till
hogprestandakranar — Performance Cranes
— enligt det koncept vi levererat till AP&T.
Dessa kranar ger dessutom en overligsen
driftsekonomi dd de, genom att mita vilken
last de har i kroken, gdr med dubbla hastig-
heten nir kroken dr tom. Kranen gar alltsa
dubbelt sa fort under halva arbetscykeln
for att sedan, nir precisionen behovs,
kunna positionera lasten steglost och
regleras nistan omirkligt lingsamt. Lasten
skonas samtidigt som tiden for en arbets-
cykel reduceras med en fjiardedel. Tid som
operatoren kan anvinda till annat. Saledes
en investering med snabb pay-back pa det
ndgot hogre priset vid upphandlingen. Lagg
dessutom till att vi genom en rikstickande
serviceorganisation kan erbjuda upp till
tio 4rs garanti pd kranar i samband med
tecknandet av serviceavtal si tycker jag
mig kunna siga att vi kan erbjuda bade
driftssikerhet och totalekonomi utéver det
vanliga. Det samma giller sjilvklart dven
for Demags komponenter. Ta girna en titt
pé de fyrkantiga hjulen, hjulblock DRS
fran Demag pd sidan 10. Ett unikt system
for inbyggnad av hjul, motorer, vixlar och
omriktarteknik.

Trevlig lasning

Jonas Hornfeldt, VD Dematek AB

@m@ﬁ@ﬂéok

Ansvarig utgivare: Jonas Hornfeldt
Produktion: Karldf Marknadsforing AB, www.karlof.nu
Adresséndring: dematek@dematek.se

Lkl e R e

POLh by bhakd II-\I‘-I-h.'n.n-hl'lu-b_uh-'lrh-

Volvo Constru
valde Dematek

Volvo Construction Equipment har under ménga
ar anvént lyftutrustningar fran Dematek, vid
produktionen i Eskilstuna. Under 2008 utékade
man kapaciteten i fabriken och investerade
darfér i tva nya, storre lyftanlaggningar.




Vid Volvo Construction Equipment
i Eskilstuna tillverkas bland annat
komponenter till hjullastare.

Traversanliggningen bestdr av ett helt system med en
omfattande stdalkonstruktion férsedd med ett antal lyft.

ction Equipment

. olvo Construction Equipment ar en
av virldens ledande tillverkare av
anlaggningsmaskiner. Produktprogram-
met bestdr av bland annat dumprar, hjul-
lastare, gravmaskiner, vaghyvlar, gravlas-
tare och viganldggningsmaskiner. Volvo
Construction Equipments produkter

och tjanster finns tillgdngliga i 6ver 125
linder. Produktion sker i 10-talet lander,
daribland Sverige dar den storsta anligg-
ningen ar vid komponenttillverkningen i
Eskilstuna.

Nir Volvo Construction Equipment
lat bygga anldggningen i Eskilstuna pa
70-talet var Demag med och levererade
ett stort antal kranar. Under dren har
samarbetet sedan fortsatt med Dema-
tek, som ocksa har ett avtal med Volvo

centralt. Under 2008 utférde Dematek
tva storre kraninstallationer hos Volvo
Construction Equipment i Eskilstuna,
dels vid MTM-tvitten, dels vid stationen
AWB 30-50.

Stor traversanlaggning for
montering av axlar

AWB 30-50 ar en stor station dir man
monterar axlar till hjullastare. Det ar
tunga detaljer, en komplett axel vi-

ger mellan 2 och 3 ton och bestér av
300-400 olika detaljer. Nar man pro-
ducerat en komplett axel gar den vidare
till lackverkstaden innan den skickas till
Arvika, dir man monterar ihop alla delar
till komplett hjullastare.

Vi gjorde en
upphandling pa
marknaden och

valet foll pa

Demateks losning”

e
Foto: Volvo Construction Equipment.



Joel Schedin pa Volvo Construction Equipment och Ulf Gustafsson fran Dematek inspekterar traversanliggningen.

For att effektivisera produktionen

och hoja kvaliteten beslot man pé
Volvo Construction Equipment att ga
frén stationsmontering till linemonte-
ring. Fabriken behovde da byggas om
och forses med ny lyftutrustning. Efter
upphandling foll valet pd Dematek.

— Vi har ju en hel del kranar fran
Dematek sedan tidigare och vi har goda
erfarenheter av deras produkter, siger
Joel Schedin, projektledare pa Volvo
Construction Equipment.

Traversanldggningen bestér av ett
helt system med en omfattande stél-
konstruktion forsedd med ett antal lyft.
AWB 30-50 innefattar dels sju stationer
inom en yta pa ca 220 m?, dels tva sta-
tioner for formontering pé ytor om ca
250 m2 och 190 m2. For de sju statio-
nerna byggdes tre stilramverk, som for-
sags med en 3,2 tons traverskran ELKE
och ett lattlastsystem KBK Classic med
fyra traverser. Vid féormonteringen

byggdes tva stalramverk, som forsags
med atta respektive sju KBK-traverser. [
anldggningen har man dven investerat i
ett antal pelarsviangkranar i vilka man
hangt montagemaskiner. Anldggningen
byggdes upp i etapper med start i au-
gusti forra dret och slutfordes i januari

Foto: Maria Eberfors.

i ar. All konstruktion, tillverkning och
montering skottes av Demateks dotter-
bolag Lotab.

— Anldggningen har blivit mycket
bra. Vi korde igdng allt vecka 2 och det
har fungerat efter ritningarna, sager
Joel Schedin.

Det blev en Zasche-16sning till MTM-tvitten pd Volvo Construction Equipment.
Dematek dr svensk representant for tyska Zasche ergo GmbH, som specialiserat
sig pd att utveckla och tillverka ergonomisk hanterinsgsutrustning for lyft av gods.
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KBK aluline lyfter gjutgodsdetaljer

I den del av verkstaden som tillverkar transmissionsartiklar
finns en station som kallas MTM-tvitten. Hir rengors bear-
betade gjutgodsdetaljer. Det kan vara t.ex. transmissionshus,
som viger mellan 250 och 500 kg, som skall rengoras. Detal-
jerna ligger pé pall, lyfts upp i midjehojd, laggs pa rullbana
och aker in i tvittanldggningen. Efter 24 minuter dr rengo-
ringen klar, detaljen tas ut, lyfts tillbaka pd pallen och skickas
vidare till nista station.

— Nir vi under forra aret beslutat att dubblera var tvitt-
kapacitet med en tvittstation till beh6vde vi ocksd ytterligare
en lyftutrustning. Vi gjorde darfor en upphandling pa mark-
naden, och valet foll pA Demateks 16sning, sdger Erik Netz,
projektledare pa Volvo Construction Equipment.

Losningen bestod av tva pelarlyft upphingda i ett KBK
aluline traverssystem.
Produkten ingér i
Demateks ERGO-
program. Installationen
skedde under semester-
perioden 2008 och den
nya tvatten kordes iging
efter sommaren.

— Vi dr néjda med
resultatet. Lyftutrust-
ningens funktion och
kapacitet motsvarar vara
Erik Netz, projektledare pd onskemal, sager Erik
Volvo Construction Equipment. Netz.

Lésningen till tvdttstationen bestod av tvd pelarlyft upphingda i
ett KBK aluline traverssystem.

*Vi bhar ju en hel del kranar fran
Dematek sedan tidigare och bar goda
erfarenheter av deras produkter”

1 EEEE IDIESEE

Mikael Johansson, underhdllsteknisk chef pd Volvo Construc-
tion Equipment.

Underhadallet ar av stérsta vikt vid
Volvo Construction Equipment

Nér det galler maskinupphandlingar till Volvo
Construction Equipment &r den underhalls-
tekniska avdelningen dlltid inblandad. For att f&
lite mer information om hur man arbetar kring
detta fick vi méjlighet att stalla nagra fragor till
Mikael Johansson, underhallsteknisk chef pa
Volvo Construction Equipment.

Vad ar er huvudsakliga uppgift?

— Vi bevakar underhallssidans intressen och skall
ge teknisk support till underhallsavdelningen. Vi
driver forbattringsforslag, utvecklar nya arbetssitt,
supportar elmekaniker vid felsokning m.m. Vi arbe-
tar sdval operativt, som taktiskt och strategiskt.

Hur manga ar ni pa avdelningen?
— Totalt dr vi 13 personer som arbetar med under-
héllsteknik.

Hur ser er roll ut vid maskinupphandlingar?

— Det ar alltid fyra avdelningar inblandade vid

en upphandling: produktion, produktionsteknik,
underhéllsteknik och inkop. Forst tar produktionen
fram sin kravspecifikation, sedan gir vi igenom un-
derhallsavdelningens krav for service, atkomlighet
och reservdelar. Darefter gr upphandlingen vidare
till inkopsavdelningen.

Vad tittar ni speciellt pa vid upphandlingar?

— Vi arbetar mycket pd att fa likhet i utrustningen
och pd sé vis underlitta service, reservdelslager
etc. Nar det galler service sd ar det givetvis ocksd
mycket viktigt for underhéllsavdelningen att det
som kops in har bra dokumentation. Andra viktiga
saker vi tittar pa dr bland annat buller, miljo och
ergonomi.

Har ni nagra speciella krav nar det giller lyftutrust-
ning?

— Nej, inte idag men vi jobbar faktiskt pa att ta
fram en speciell kravspecifikation for detta pro-
duktomride.
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Hockeykuvdlls populira expert Niklas Wikegdrd, som kommit som gistforeldsare
till mdssan i Skellefted, tyckte att Euro Expo var intressant. Han passade ocksd
pad att komma till Demateks monter dir han triffade Carl-Gunnar Hagnelov
och fick ta del av det senaste inom lyftutrustning.

Valkommen att besoka
oss pa Euro Expo

Foér att komma nérmare kunderna éver hela landet har Dematek i ar valt att satsa
pé att synas pa lokala massor. | samarbete med Euro Expo staller foretaget ut pa

eft antal orter under dret.

E uro Expo ar en fackmassa for till-
verkningsindustrin dar branschens
ledande leverantorer visar upp sina
senaste nyheter. Hair
traffas  produktions-,
drifts-, underhalls-,
el-, konstruktions- och
inkOpsansvariga samt
skyddsombud  under
lugna och avspinda
former. EURO EXPO ir ett enkelt och
kostnadseffektivt sitt for de ansvariga
inom industrin att skaffa sig en Over-
blick 6ver marknadens utbud.

Manga besckare

P4 massan presenterar Dematek sitt
kompletta produktprogram samt
visar upp ett urval av de komponenter
man kan erbjuda, bl.a. svingkran och
KBK-system. Besokarna far ocksa ta
del av information kring siakerhetsut-

”Mé&ssan i Vasteras
gav oss ett flertal
nya kontakter”

bildningar samt provkora de populdra
DC-telfrarna. Hittills i & har Dematek
stillt ut pd Euro Expo i Visterds och
Skellefted, tvd massor
med vardera ca 800
besokare under tva
dagar.

— Missan i Vister-
s gav oss ett flertal
nya kontakter sam-
tidigt som vi traffade och fordjupade
kontakten med ménga av vara kunder.
Vi fick bland annat mojlighet att visa
upp bredden i vart produktprogram.
Efter midssan har vi nu ett antal nya ob-
jekt dar vi skall offerera samtidigt som
flera nya intresserade foretag skall be-
arbetas. Midssan var bra. Redan genom
de order vi fick under massdagarna har
missan betalat sig och dartill kommer
de offerter som genererades genom
maissan sager Bengt Sjoberg, siljare pa
Dematek.

— Aven Skellefted, som &r en stad dér
industrikrisen slagit hart mot arbets-
marknaden, visade ett stort intresse for
massan. For Demateks del har mass-
dagarna varit enormt givande. Det ar
sillan en siljare i norr hinner skaffa sig
sd minga bra kontakter under si pass
fa dagar sdger Claes Hornfeldt mark-
nadsansvarig pd Dematek.

Vi ser fram emot arets kommande
massor, dit du givetvis ar varmt valkom-
men:

¢ Gavle 13-14 maj
® Vixjo 23-24 september
e Malmo 7-8 oktober.

Vi ses pa Euro Expo!
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Performance Cranes
fran Dematek
- en hojdare for AP&T

Att kunna fa sa mycket lyfthjd som maijligt samt

att kunna samlyfta med tva traverser var tva viktiga

krav nér AP&T i Tranemo investerade i kranar till sin
nya montagehall. Lésningen blev tvé stycken 50-tons
traverskranar fran Dematek.

P&T AB ir ett svenskt foretag som utvecklar, tillver-

kar och marknadsfor automation, pressar, verktyg och
kompletta produktionslinjer for foretag som tillverkar for-
made metalldetaljer. Foretagets kunder aterfinns framforallt
bland underleverantorer inom branscherna fordon, vitvaror
och inomhusklimat. Man finns representerade pa mer dn 20
marknader och exporten stdr for cirka 80 procent av foretagets
omsittning. Tillverkningen sker vid foretagets tvd produktions-
Greger Sjégren, inkopare och fastighetsansvarig pd APST. anlaggningar i Tranemo, Sverige och Brescia, Italien.

>

Foto: Per-Olof Svensson.



”Dematek fick ordern
da de var den ende
leverantoren som
klarade av att uppfylla

alla vara krav”




>
Ny montagehall

Efter att ha varit tringbodda i manga
ar beslutade man pa AP&T att utoka
produktionskapaciteten och bygga en
ny montagehall vid sin anliggning i
Tranemo.

— Ja, det var verkligen dags for
storre lokaler. Dels har vi haft en okan-
de efterfragan pa vara produkter, dels
blir pressarna vi tillverkar allt storre i
volym, siager Greger Sjogren, inkopare
och fastighetsansvarig pad AP&T.

Den nya montagehallen, avsedd for
slutmontering av hydrauliska pressar
och en yta pa totalt nirmare 1000 m?
byggdes och fardigstilldes under forra
aret. Nar det gallde investering i lyftut-
rustning till den nya anlaggningen gick
man ut med offertforfragan till ett par
leverantérer, diribland Dematek.

- Givetvis hade vi ett stort antal
krav pd lyftutrustningen, men det
viktigaste var for oss att spara plats.
Pressarna som behover lyftas dr valdigt
stora och det gillde for oss att kunna
utnyttja ytorna i den nya hallen pé
basta satt. Darfor var tva av de vikti-
gaste kraven, att vi ville ha sd mycket
lyfth6jd som mojligt samt att vi skulle
kunna samlyfta med tva traverser. Ett
annat krav var servicekapaciteten hos
leverantoren. Skulle ndgon traverskran
inte fungera stér hela var produktion
stilla. Ndgot som bara inte far hianda,
sager Greger Sjogren.

Enda leverantoren som kla-
rade kraven

— Dematek fick ordern da de var den
ende leverantoren som klarade av att
uppfylla alla vara krav. Vi gick dirfor
vidare med dem och berattade lite om
de idéer vi hade och ungefir hur vi ville
ha lyftutrustningen. Efter det dterkom
Deamtek till oss med en fardig l6sning.

Losningen bestod av tvd stycken
50-tons tvdbalkstraverskranar av typ
Performance Cranes, vilket innebir att
de dr extra vilutrustade. De kan bland
annat regleras steglost, har radiostyr-
ning, pdkorningsridaer och stordis-
player. Dessutom kan kranarna tan-
demkoras, vilket innebir att tva kranar
kan manovreras med en mandverenhet.
Denna typ av kran har ett mycket bra
egenvikts-/lyftkrafts-forhdllande och
tvabalkskonstruktionen ger hog lyftka-
pacitet.

Kranarna har ocksa en for dessa
kranar unik 16sning i elektroniken.
Vid tomkorning kan hastigheten okas
till det dubbla, vilket spar valdigt

Peter Westerberg fran Dematek i glatt samsprdk med Greger Sjogren frin AP&T.

mycket tid i produktionsprocessen. De
nya traverskranarna installerades hos
AP&T under hosten och arbetet i den
nya montagehallen kunde koras igang i
borjan av 2009.

Maximerat anlaggningen at
alla hall

Nir en hydraulisk press kommer in i
den nya montagehallen for slutmon-
tering, kompletterar man den med
cylindrar, pressbord etc. Darefter lyfts
pressen fran liggande till stdende. Sedan
provkors maskinen alltid innan den le-
vereras till kund. (en press kan vara upp
till 14 meter hog). Sedan liaggs pressen
ned vid transporten.

— Kranarna ar 4 meter frdn varann

och vi har 11,2 meter i hojd pa under-
kant av travers. Sa vi har verkligen
maximerat anldggningen &t alla hall. Vi
har flera kranar fran Dematek sedan
tidigare men det hér dr de forsta med
steglos, frekvensstyrd hastighet. Det
ar lite ny annorlunda teknik att ldra
sig kora en frekvensstyrd travers men
mycket smidigt nir man val kommit
igdng. Nu kan vi styra det som lyfts,
med mycket hogre precision dn tidigare.
— Hela det hir projektet har
fungerat smidigt och vi har haft ett bra
samarbete med Dematek under resans
ging. Dematek har bistatt med idéer
och kunskap och sett till att slutresul-
tatet blivit som vi har velat, avslutar
Greger Sjogren.
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Produkter och losningar
for alla typer av lyft

Dematek utvecklar, saljer och installerar produkter och I6sningar fér att lyfta och hantera saval stora
som sma laster. Vad som @n behover lyftas och vilken bransch det én géller sa kan Dematek erbjuda
den utrustning som krévs. Dematek har tva produktavdelningar - Latta lyft och Tunga lyft. Pa de
bagge produktavdelningarna arbetar man tatt ihop med séljavdelningen, med allt ifran att ta fram
underlag och information till att designa I6sningar, utarbeta offerter och leda projekten fram till leve-
rans. Vi fick majlighet att stalla nagra fragor till de tva avdelningscheferna.

TUNGA

LYFT

B eritta om avdelningen Tunga lyft
och vilka olika specialiteter ni har
inom gruppen.

— Vi ar idag &tta personer pa avdelning-
en, alla produktspecialister med mycket
hog kompetens och branscherfarenhet.
Saljarna har kundansvaret medan var
avdelning har produktansvaret nar det
giller vara produktomraden. Alla pa
avdelningen har sina specialomraden
och fungerar som projektledare i de
olika projekten.

Vilka produkter arbetar avdelningen
med?

— De huvudproduktgrupper vi arbe-
tar med 4dr traverskranar och lintel-
frar. Traverskranar kan delas in i tre
huvudtyper: Standardkranar, Process-
traverskranar (fér branscher som t.ex.

Thomas Henriksson, avdelningschef Tunga lyft

sopforbranningsanldggningar, pappers-
industrin och stilindustrin) och
Svensktillverkade traverskranar. De
svensktillverkade finns i tre utféran-

“Dematek dr det svenska,
snabbfotade féretaget som
med oss har Demag, det stora
fb'refagef med resurser. Den
hér kombinationen ger opti-
malt resultat fér véra kunder”

den: Standardtraverskran, Kompakt
traverskran (dir man genom innovativa
konstruktionslosningar far plats med
kranen pa en liten yta) och Special tra-
verskran (Exempelvis for kunder som

har specifika krav pd dokumentation,
detaljlosningar etc.)

Ar det nagot speciellt produktsegment
dar ni ser en okad tillvaxt?

- Négot som vi ser en okad efterfrigan
pa dr det vi kallar Performance Cranes.
Det ar fran borjan en standardkran
som for en ldg merkostnad fatt mycket
okad prestanda. Till exempel ar de
utrustade med frekvensomriktare, s3 att
de gdr mjukt, steglost och snabbt — en
standardkran kan koras 6 meter per
minut medan en Performance Crane gér
att kora 15 meter per minut pa lyftro-
relsen. Man kan med andra ord gora
jobbet bade snabbare och med storre
precision. Dessutom far man enkelt ut
all statistik om hur mycket kranen gatt,
nar det ar dags for service etc. Dessa
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kranar ger definitivt kunden ett mer-
virde. Ett annat segment dar vi ser stor
tillvixt ar kompakta, svensktillverkade
kranar.

Vilka ar de framsta kundgrupperna nar
det galler lintelfrar?

- Vi levererar médnga lintelfrar till fore-
tag ddr man vill byta ut lyftmaskinerier
pa gamla traverskranar. Har samarbe-
tar vi mycket med Dematek Technical
Center i Visterds, som hjilper till att ta
fram skraddarsydda 16sningar. Dess-
utom har vi en hel del OEM-kunder
(exempelvis porttillverkare), som koper
lintelfrar for att bygga in i sin egen
produkt. En annan kundgrupp, som
har vixt mycket de senaste aren, dr det
vi kallar teatersegmentet. Dematek har
t.ex. levererat lintelfrar till konserthu-

i

sen i bdde Norrkoping och Uppsala.
Vi har dven installerat ett stort antal
lintelfrar i Globen i Stockholm, bland
annat for att hdlla den stora Jumbot-
ronen men aven till kulisser och annat
som behover kunna hissas. Ocksa vid
misshallar kommer véra lintelfrar ofta
till anvandning, for att snabbt kunna
andra inredning fran massa till konfe-
rensanliggning eller liktare. Anvind-
ningsomradena for lintelfrar 4r manga
och efterfragan ar stor.

Vad tror du om utvecklingen inom era
produktsegment?

— Utvecklingen de senaste dren har mest
varit pa elsidan, dar man kommit med
en hel del nya l6sningar. Priserna pa
frekvensomriktare har gatt ned vilket
gjort att efterfrdgan pd detta givetvis

har okat. En annan utveckling, som
Bosse Skoglund hos oss svarat for, ar
kompaktkranar. Men framover kommer
nog den stora utvecklingen vara framst
inom elektronik och styrsystem.

Vilka ar Demateks framsta styrkor nir
det galler Tunga lyft?

— Dels att var personal besitter en val-
digt stor erfarenhet dels att vi represen-
terar varldens basta fabrikat Demag.
Det dr det foretag inom branschen som
investerar mest inom forskning och ut-
veckling. Dessutom har vi en unikt stor
produktbredd, med limpliga l6sningar
for alla typer av objekt. Dematek ar
det svenska, snabbfotade foretaget som
med oss har Demag, det stora foretaget
med resurser. Den har kombinationen
ger optimalt resultat for vara kunder.

>
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LATTA

LYFT

B eritta om avdelningen Latta lyft och
vilka olika specialiteter ni har inom
gruppen.

— Totalt pa avdelningen dr vi idag sju
personer. Som produktexpert ansvarar
man for att sprida information och vara
teknisk support till kunder, sdljare och
servicetekniker, ta fram nya tekniska
l6sningar, uppritta prislistor och doku-
mentation. Ménga ar i branschen har
gett oss stor erfarenhet av att kunna losa
lyftproblem for alla typer av objekt. Ar-
betsgdngen och uppgifterna desamma hos
oss som pa avdelningen Tunga lyft och

vi jobbar titt ihop mellan avdelningarna.
Siljarna siljer in olika l6sningar och ar

— ! —
i

Claes Karlsson, avdelningschef Létta lyft

det standardprodukter drivs ordern hela
vigen av regionerna, men ar det lite mer
komplicerat sd hamnar det pa vart bord.
Relativt mycket inom Litta lyft kan dock
gé som standardorder.

Forutom att vara avdelningschef for
Litta lyft dr jag ocksd ansvarig for Dema-
teks lager i Huddinge. Det ir ett stort
lager som omfattar ca 10 000 artiklar och
vi kan snabbt leverera reservdelar 6ver
hela landet, dven till gamla utrustningar.

Vilka produkter arbetar avdelningen med?
— Av véra produktgrupper ar kitting-
telfrar, KBK-system och svingkranar de
som 4r véra volymprodukter, var och en

med ett brett program. I grunden ar det
standardprodukter som med hjilp av
designerprogram gor att utrustningen kan
anpassas till kundens lokaler och forut-
sattningar. Med exempelvis littlastsystem
KBK ar det mojligt att bygga en mangd
olika kombinationer av skensystem och
traverser ur ett fatal standarddelar. Tra-
verserna utnyttjar utrymmet under taket
och det virdefulla golvutrymmet blir fritt
for arbete och produktion. Detta system
har vi t.ex. installerat i stor omfattning
hos Volvo Lastvagnar i Goteborg. Vi har
ett stort program av kattingtelfrar, med
lyftkapacitet mellan 80 och 5000 kg

och mingder av utrustningsmojligheter




som exempelvis frekvensstyrning och
2-punktslyft. Vigg- och pelarsvingkranar
ar andra bra l6sningar for att 6ka pro-

duktiviteten, sinka
kostnaderna och av-
lasta medarbetarna.

Vad tror du om ut-
vecklingen inom era
produktsegment?

— Jag har nu varit i
branschen i 30 4r och
visst har det skett en

utveckling. Speciellt de senaste 10 aren, d&
det kommit in elektronik i utrustningarna

Ingen annan leverantdr kan

mata sig med den bredd vi

har, fran det lattaste till det
tyngsta inom lyft

som gett manga nya mojligheter att styra
och 6vervaka. Den utvecklingen kommer
att fortsdtta framover. Aven sikerhets-

kraven okar och nya
normer kommer hela
tiden. Ocksé detta
kommer givetvis att
driva utvecklingen
framat.

Vilka dr Demateks
framsta styrkor nar
det galler Latta lyft?

— Vi har mycket kompetenta medarbe-
tare och ett oerhort brett program. Ingen

annan leverantor kan mita sig med den
bredd vi har, fran det littaste till det
tyngsta inom lyft. Till det har vi ocksa ett
unikt brett program av lastupptagnings-
don, med Demags och Nordgreifs pro-
gram av gripsaxar, vakumok, lyftmagneter
m.m. Vi har en mycket bred kundbas for
véra produkter. Givetvis ar bilindustrin
och dess underleverantorer stora kunder,
men dven varenda liten verkstad beho-
ver ndgon typ av lyftutrustning. Vira
produkter och lésningar inom Litta lyft
forekommer dirfor snart sagt overallt
inom industrin.



Standardmoduler for akverk till maskiner och anliiggnin‘gur

med hjultryck upp till 40 000 kg

lla branscher med rivaror, ma-
terial, hel- och halvfabrikat

madste transportera, tillfora, omplacera,
fordela och sammanfoga. Med Demag
hjulblocksystem DRS kan ni enkelt
utfora varje uppgift. Den modulupp-
byggda hjulblockserien ar utvecklad
med malsittningen att reducera resurs-
atgangen vid projektering, konstruk-
tion och tillverkning av dkverk. For
drivna enheter ger Demateks kompletta
hjulblock avgorande fordelar. Eftersom
samtliga komponenter - fran 16phjulet
via holjet med dess anslutningsteknik
till vixel och motor - ar exakt avstim-
da till varandra och komplett formonte-
rade, medfor de hogsta sakerhet.

Demag hjulblock DRS ger stora
fordelar fran projekteringsstadiet till
drifttagning av anldggningen. Vad som
an skall tillverkas, om det ror sig om en
ny anldggning eller om en modernise-
ring av en befintlig anliggning, Demag
hjulblocksystem med sina manga och
till varandra konsekvent anpassade
komponenter uppfyller de hogst stallda
kraven. Vi levererar snabbt och enkelt
de ratta hjulblocken och dkverken,
skraddarsytt, monteringsfardigt, bepro-
vade utforanden och allt till en attraktiv
kostnad.

Demag hjulblocksystem DRS erbjuder:

e Ett utprovat system e Gynnsamma matt
¢ Enkelhet att vilja ¢ Monteringsvanlighet
¢ Manga kombinationsmojligheter ® Korta leveranstider
o Praktiskt taget obegransade e Stor tillforlitlighet
anslutningsmojligheter
ANSLUTNINGSYTOR
Snadva méttoleranser och hog
formstabilitet.
HOLJE
Slutet holje av hdgvardig och )
korrosionstalig tryck- eller o -
kokillgjuten aluminium. . -
. 2 _'_'_'_'_._,_,_,-—'
VRIDMOMENT
Séaker dédmpning av
momenttoppar

med elastiskt nav.

MATMARKERINGAR
Snabb och exakt upprikt-
ning med laserbaserat
matsystem.

FLANSFORSLIT-
NINGSMARKERING

Enkel kontroll av flanstjockleken.

HOLJETS LOCK
Ny, patenterad 16sning for
hjulbyte.

LAGER

Hjullager monterade inne
i holiet med livstidssmor-
da och val dimensionera-
de sparkullager.

HOLJETS NEDERDEL
Kompakt konstruktion med
stora frigdngsmatt mot golv.

Kontakta oss for mer information om system och komponenter for Demag hjulblock DRS

Forutom tryckta kataloger och information pA CD-ROM kan vi dven erbjuda Autocad-ritningar som gor det
enkelt att fora in Demag hjulblock direkt i era egna ritningar. Vara simuleringsprogram gor det mojligt for er att
kontrollera och optimera vald utrustning.




Stort sortiment av
lastupptagningsdon
for alla branscher

Som generalagent for Nordgreifs breda program av lastupptagningsdon
kan Dematek erbjuda I6sningar for alla typer av lyft, oavsett bransch och
anvandningsomrade.

ordgreif dr helt specialiserade pa att utveckla och tillver-

ka lastupptagningsdon och i det omfattande programmet
finns produkter for de flesta branscher och dndamal. Bland
produkterna finns bland annat plathandskar, tinger, C-krokar
for ”coils” och tradringar, lastgafflar, lyftok, vridmaskinerier,
spridare och hydrauliska gripdon. Och skulle inte det lastupp-
tagningsdon som kradvs finnas i standardprogrammet sa tar vi
fram en kundanpassad l6sning.

I Nordgreifs standardprogram finns speciella
lastupptagningsdon for bland annat f6ljande branscher:

¢ Aluminiumindustrin
¢ Container

¢ Fordonsindustrin

e Pappersindustrin

e Stalindustrin

¢ Kabelindustri

For Nordgreif ar siakerhet alltid fraimsta prioritet. Darfor
moter lastupptagningsdonen de senaste foreskrifterna inom
omradet och alla produkter ar CE-markta och forsedda med
fabriks-certifikat. Lastupptagningsdonen ar tillverkade i enlig-
het med DIN 15428 eller DIN EN-13155, DIN 15018.

Las mer pa www.carlstahl-schwerin.de

e
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Du har vadl inte missat
Demateks nya annonskampanj

Dematek fortsétter att satsa offensivt paé marknadsféring. | ér gér vi

ut med en ny annonskampanj med ett antal olika annonser, som kommer
att synas i bland annat Dagens Industri, Ny Teknik och tidningen
Verkstéderna under varen och hasten.

— Det dr en ny strategi bakom var

senaste annonskampanj. Under
forra drets annonsering pratade vi
l6sningar och presenterade foretaget
Dematek. I drets kampanj ar vi annu
mer konkreta och visar upp lite av de
olika komponenter och produkter som
vi kan erbjuda. Forutom att ge vira
vanliga kunder information vill vi med
denna annonsering ocksa na ut till nya
malgrupper och bredda var kundbas.
Minga av vara komponenter passar ju
dven bra att anvdnda inom helt andra
branscher an lyft, siger Claes Horn-
feldt, marknadsansvarig pd Dematek.

"Forutom att ge vara
vanliga kunder
information vill vi med
denna annonsering
ocksd na ut till nya
malgrupper och
bredda var kundbas"

Claes Hornfeldt, marknadsansvarig pd
Dematek.

DEMATEK

www.dematek.se
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