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En ny sommar stér for dérren

Tiden rusar i vag och det kianns knappt som att man fitt av sig pjixorna
efter vinterns skidresor sa star midsommar for dorren. Att tiden rullat pa sa
fort ar ju ndgot slags bevis pa att man har roligt och det méste jag faktiskt
tillsta att jag haft. Det vore synd att siga nigot annat.

Trots ett ndgot obestambart konjunkturldge sa har vi pd Dematek upplevt
ett bra forsta kvartal med ett antal fina affarer till bide nya och gamla
kunder. Vi glads naturligtvis och tackar sjalvklart for visat fortroende.
Under véren har vi ocksé slutfort en del storre leveranser vilka i ménga fall
visat pd den bredd och hoga kunnande vi star for. Vi har bland annat leve-
rerat tva storre processkranar till Metsda Board i Husum, slutfort en storre
ombyggnad pa Boliden Ronnskarsverken och under vecka 22 levererat och
driftssatt en specialkran med en hel del specifika kundkrav till samma stille.
P4 Scania har vi gjort storre ombyggnader och nyleveranser av lattlast-
system till linen. Dessutom har vi samtidigt slutfort vart storsta enskilda
projekt ndgonsin, namligen maskinerier, hjul och styrning till det 6ppnings-
bara taket pd Tele2 Arena. Har visar vi definitivt att vira komponenter for
lyftutrustning med hjalp av ett 6ppet sinne och en hel del ingenjorstimmar
har manga anvindningsomraden. Lis mer om detta pd sidan 3. Klart som
sjutton att tiden gatt fort, det har varit en jattespannande var.

Men det dr inte enbart de stora projekten vi glads at. I manga fall ger de lite
mindre projekten minst lika stor tillfredstillelse nir man hittar en losning.
Aven hir utnyttjas den stora bredden av komponenter som star till vart for-
fogande, tillgéng till en egen smidesverkstad och ett brett kunnande. Lis
om hur Aratron, sidan 6, fick hjalp med ett littlastsystem med bland

annat integrerad stromskena i stillet for hingkablage som annars riskerade
att stdlla till problem.

Utover detta fortsatter var serviceverksamhet att vixa och vi har under
varen fatt forlingt fortroende hos flera stora servicekunder samt ett flertal
helt nya serviceavtal. Hos ProfilGruppen har
befintligt avtal utokats till att gilla hela
fabriken i Aseda. Detta efter att vi under
langre tid skott servicen av de auto-
matkranar som gér i produktion hos
ProfilGruppen. Det tycker jag ar
mycket roligt och visar pa betydelsen
av ett gott samarbete mellan kund och
leverantor. Vi gillar att jobba i team

to: Fredrik Erzf"‘_'k =

ndra kunden och att vara lyhorda
for onskemal samtidigt som vi,
i manga fall, kan agera bade
konsult och problemlosare

pa vigen.

Med detta sagt vill jag
onska nya och gamla
kunder en trevlig sommar.

Jonas Hornfeldt
VD, Dematek AB
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Ansvarig utgivare: Jonas Hornfeldt

Produktion: Karlof Marknadsféring AB, www.kundtidningar.nu
Adressandring: dematek@dematek.se
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- med hjalp av Dematek

Den 20 juli @r det premiGrmatch pa Tele2
Arena. Dd@ méts Hammarby och Orgryte
infor fullsatta laktare. Med den stora tak-
oppningen pa 70 x 105 meter kommer
publiken fa en unik fotbollsupplevelse.
Den mekaniska 16sningen till det skjutbara
taket har levererats av Dematek.

or Demateks del borjade projektet 2010. Det var

da foretaget fick den prestigefyllda ordern av Peab

att leverera den utrustning som gor att taket skall

kunna 6ppnas och stingas. I Demateks dtagande
ingdr leverans av komponenter, elutrustning och montage.
Forutom den rent tekniska losningen har Dematek dven
arbetat med riskanalys for projektet.

- Vi valde Dematek dels for att vi fick fortroende for
foretaget dels for att de hade ett konkurrenskraftigt
pris, siger Goran Grothe, installationsledare pa Peab.
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Pi bilden syns rilsen som taksegmenten dker pd. I bakgrunden skymtar toppen pd Ericsson Globe.

Unikt stor 6ppning

Kraven pa utformning och

funktion pa 6ppningsbara taket
stilldes av byggherren SGA Fastigheter.

— Tomten dar Tele2 Arena ligger ar
tréng och alla laster méste tas ned

i de fyra hornen av arenan, sager

Ted Mattsson, projektchef pa SGA
Fastigheter. Den positiva effekten av
det har blivit att vi fatt en unikt stor
oppning pa 70 x 105 meter, lika stor
som fotbollsplanen och helt befriad
fran balkar eller annan teknik som da
skulle skymma utsikt och kasta skug-
gor pa planen. Det har ger publiken
en unik upplevelse och det kommer
kdnnas som en riktig utomhusarena,
aven fast publiken sitter i skydd under
tak. Av arenor i Europa ar det faktiskt
bara Esprit Arena i Diisseldorf, som
har ett lika stort 6ppningsbart tak med

DEMATEK

mojlighet att hantera stora laster.

Det skjutbara taket bestir av tva
halvor om vardera fyra segment. Varje
segment ar pd 13,5 x 70 meter och bars
upp i sina horn av en boggie med tva
hjul. Taksegmenten kommer att dka pa
en rils pa balkarna som binder sam-
man de fyra pelarna i arenans horn.

Standardprodukter

— Vi anvinder genomgaende vira
standardprodukter i det hir projektet.
Det gor att vi kanner oss trygga med
produkterna och vet vad de gér for,
sager Joakim Briannlund, chef Projekt-
avdelningen p& Dematek. Dessutom
har vi snabb tillgang till reservdelar om
ndgot skulle hinda. Hjulen ar standard-
hjul (RNE 630) av samma typ som
anvinds pd stora traverskranar
Boggiekonstruktionen dr dock en
speciallosning som vi tagit fram.

Totalt gér det at 32 st boggier med

64 st hjul for att driva taket pa Tele2
Arena. Dessutom har Dematek levere-
rat fyra maskinrum som vart och ett ar
forsett med 4 st Demag standard lyft-
maskinerier DH2000 (lintelfer). Utover
det bestar leveransen av 112 linskivor,
el- och styrutrustning med PLC samt
montage och idrifttagning.

— Det hir har varit ett mycket span-
nande och utmanande projekt for oss
att jobba med. Tekniskt har det gétt
over forvantan och vi har inte stott pa
nagra problem under projektets gang.
Att tidsplanen blivit forskjuten har
givetvis varit ett bekymmer men vi har
forsokt att anpassa oss. Nu héller vi

pa med idrifttagning och i juni ska det
sen lankas ihop med det 6verordnade
styrsystemet for hela fastigheten. Vi har
provkort taket ett 30-tal ganger och det



fungerar perfekt. Milet var att kunna 6ppna och stinga
pa max 20 minuter och vi kan faktiskt gora det pa halva
tiden om det skulle krivas, sager Joakim Brannlund.

Upp till 100 tons evenemangslaster

— Samarbetet med Dematek har fungerat jattebra. De ar
duktiga och har haft litt for att samarbeta med de 6vriga
foretag som varit inblandade i projektet med det skjutbara
taket, siger Goran Grothe.

— Vi dar mycket n6jda med det skjutbara taket. Det ir ett
stort tak med en unik konstruktion som ska tdla mycket
pafrestningar. Forutom vind och snélaster dven stora
evenemangslaster. Upp till 100 ton ljus- och ljudutrustning
ska kunna hingas upp i taket! Men vi har kapacitet med
den stabila och samtidigt smidiga konstruktionslosning vi
fatt, siger Ted Mattsson
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Joakim Briannlund i ett av de fyra maskinrummen som vart och ett dr forsett
med 4 st Demag Standard, lyftmaskinerier och DH2000 lintelfer.

[ forgrunden syns en av.de 32:boggier med vars hjilp taksegmenten rullar pd rilsen
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i o Vesa Timoskainen, Agatron och Ulf Gustafsson, Dematek. S

SMIDIGARE PRODUKTION
HOS ARATRON

For att forenkla produktionen vid Aratrons
produktionsenhet i Solna har foretaget
investerat i Demateks lattlastsystem KBK
och kattingtelfer DC-Com.

Foto: Fredrik Eyiksson

ratron, ett foretag i Addtech:s teknikhandels-

koncern, dr applikationsexperter pa transmis-

sioner och linjarsystem. Foretaget foretrader ett

tjugotal vilkianda tillverkare fran Europa och
Asien och har dessutom tillverkning och anpassning i egen
regi, vid den mekaniska verkstaden i Solna.

— I verkstaden gor vi kundanpassade losningar for indu-
strin, bland annat sa kallade linjarportaler, siger Vesa
Timoskainen, innesiljare pa Aratron och den som var ansva-
rig for upphandling av lyftutrustning. Linjdrportaler anvands
da det hanterade godset ligger i linje. Vanliga anvandnings-
omrdden ar till exempel maskinbetjaning och forflyttning -
mellan transportbanor. Nu hanteras tungt material enkelt av en person.
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Tva man for att lyfta

P4 verkstaden finns ocksé ett lager med stallage innehédllande
langgods. Har forvaras stdlbalkar, pa upp till 4 meters langd
och med tjocklekar upp till 65 mm, som bearbetas pa plats
enligt kundernas specifikationer.

- Tidigare hade vi lagt ut tillverkningen av linjarportaler men
i samband med att vi flyttade till nya lokaler i Solna Business
Park tog vi hem det jobbet, sager Vesa Timoskainen och
fortsitter;

— Det stod dock snabbt klart for oss att hanteringen av det
tunga materialet inte fungerade bra. Stdlbalkarna vager en
hel del och det behovde vara tvd man pa
plats nar nagot behovde lyftas. Och det
ar en hel del lyft fram och tillbaka under
bearbetningen. Lyften skottes i huvudsak
med hjalp av en motorlyft. Men hanter-
ingen var osmidig och vi insag att vi
behovde finna en ny l6sning.

Lyft upp till 200 kilo

I hostas borjade Aratron titta runt pa
marknaden for att se vad det fanns for
olika l6sningar inom lyft som kunde
passa dem. Lokalen ar cirka 8 x 18
meter och de ville ha mojlighet att kunna lyfta gods p& upp
till 200 kilo. P4 Dematek var det siljaren Ulf Gustafsson som
var ansvarig for kunden och projektet.

En stdlkonstruktion att montera traversen i tillverkades av Dematek i
Stringnds. Stalkonstruktionen fistes ovan undertaket.

Mikael Axelsson arbetar i
produktionen hos Aratron

“Nu kan en person

enkelt skota alla lyft

och vi har samtidigt f&tt
en battre och mer ergo-
nomisk arbetsmilj”

— Jag lyssnade pd deras krav och onskemadl samt sag hur
deras produktion var upplagd. Mitt forslag till 16sning var att
montera ett KBK lattlastsystem i taket och till det anvanda en
kittingtelfer DC-Com for lyft, sdger Ulf Gustafsson.

— Efter att ha jamfort forslag fran olika leverantorer valde vi
att investera i Demateks 16sning. Priset och supporten var bra
och de var mycket tillmotesgdende, siger Vesa Timoskainen.

Integrerad stromskena

Demateks l6sning bestod av att forst tillverka en stalkon-
struktion att hanga upp ovan undertaket. I stilkontruktionen
monterades KBK II-H enbalks hingtravers med vilken man
snabbt, sdkert och med exakt positionering
kan flytta gods ovanfor golvet. For att
lyfta godset anvinds en kattingtelfer
DC-Com 35, med lyftkraft upp till 315 kg.

— I den hiar modellen av KBK-system ar
stromskenan integrerad vilket 4r en stor
fordel di man slipper nedhiangande kablar
som ldtt kan fastna i saker, sdger Ulf
Gustafsson.

— Det hir har blivit en mycket bra och
smidig 16sning som underlattar var pro-
duktion. Nu kan en person enkelt skota
alla lyft och vi har samtidigt fitt en battre och mer ergono-
misk arbetsmiljo, avslutar Vesa Timoskainen @
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”Samarbetet med Dematek har
fungerat mycket bra under dessa
&r. Deras personal har arbetat
mycket integrerat med véra
medarbetare och fér oss &r det
mycket viktigt att vi kan arbeta i

team med vara leverantdrer”

Lars-Goran Nilsson,
chef Teknik pa ProfilGruppen




Stefan Hjertberg i arbete tillsammans med Tobias Karlsson, eltekniker pd Profil Gruppen.
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ProfilGruppen valde
Dematek som heltackande
servicepariner inom lyft

ProfilGruppen i Aseda har ett 100-tal lyftutrustningar, som anvénds i
produktionen och for underhall. Nar foretaget sokte en servicepartner
ville de ha ett foretag med bred kunskap inom lyft och med engagerade
medarbetare som kunde arbeta i ndra samarbete med den egna
personalen. Efter noggrann utvdardering valde ProfilGruppen att skriva
ett trearigt serviceavtal med Dematek.

rofilGruppen ar ett svenskt
bolag som marknadsfor, ut-
vecklar och tillverkar kund-
anpassade profiler och kompo-

nenter i aluminium. Huvudkontoret
finns i smalindska Aseda och fore-
taget har cirka 390 anstillda. Lars-
Goran Nilsson dr chef teknik pa
ProfilGruppen och ansvarig for pro-
duktionsteknik, teknikutveckling och
underhall.

— Allt vi gor tillverkas pa kundorder.
Oftast kommer kunden till oss med en
ritning eller idé. Darefter kontrollerar
var konstruktionsavdelning att detaljen
gar att producera effektivt, valjer lege-
ring, vilken press de ska ligga pa etc.
Direfter gar projektet vidare till order
och produktion. Vi jobbar idag aktivt
med att 6ka foradlingsgraden och
hjilpa vara kunder med att tillverka
och leverera fardiga produkter. Bland
de kundsegment vi arbetar mycket med

kan ndmnas transportbranschen, som
idag star for 36 % av vir omsattning,
och elbranschen. Inom transportsidan
ar det tillverkning av allt mer vitala
delar sa som t.ex. linkarmar och inom
el gor vi mycket kylkroppar, for att
tillverkare skall kunna fa in mer kom-
ponenter pd mindre yta utan risk for
overhettning. Vara aluminiumproduk-
ter anvindes idag inom ett brett
spektrum av omraden, berittar
Lars-Goran Nilsson.
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Totalt omfattar avtalet service pa cirka 100 olika lyftutrustningar under tre dr.

DEMAG

DESIGNER PORTAL

Nu kan du konfigurera din lyft- och transportutrustning
sjdlv med hjdalp av olika designers pa Demateks hemsida.

Med hjilp av vira olika designers pa
www.dematek.se kan du sjalv bygga
din lyft och hanteringsutrustning.

Under hemsidans Lankar finns
Designa sjilv pd Demag-designer. Har
kan du till exempel bygga din egen
kattingtelfer. Kombinera motorer, vix-
lar och hjulblock for drivteknik. Bygga
KBK-lattlastsystem, svingkranar och
standard traverskranar.

DEMATEK

Du kan, genom att mata in ett antal
parametrar, snabbt och enkelt fa fram
matt, komponentlista och tekniska data
for din utrustning.

Nir du dr klar kan du ladda ner en
CAD-fil, pdf eller for vissa produkter
aven en 3d-fil i ex-vis STEP-format.
Du kan dven gora en prisforfragan
genom att skapa en pdf av din konfigu-
rerade utrustning och skicka den per
mail till dematek@dematek.se @

Produktion dygnet runt

Nir det galler lyftutrustning sa

anvinds det dels i produktionen,
dar ProfilGruppen har helautomatise-
rade system, dels for underhall. T det
senare fallet ar det friga om olika
traverssystem och telfrar.

— Jag borjade pa foretaget 2008 och
vara tre automatkranar togs i drift
2009. D3 6kade kraven och jag insag
att vi behovde en pélitlig och kompe-
tent servicepartner, siger Lars-Goran
Nilsson.

Automatkranarna gar dygnet runt, aret
runt. Maskinenerna far order digitalt
och foljer sen specifikationen.

— Automatkranarna kan inte st en
timme utan maste vara igang jamnt
annars blir det stora konsekvenser for
foretaget. De enda tillfillen da vi stannar
dem ar vid underhdllsstoppet tre veckor
pa sommaren, vid jul och vid nagot
enstaka tillfalle host och vdr, sager Lars-
Goran Nilsson och fortsitter;

— Jag ville ha en servicepartner som i
forsta hand kunde hjilpa oss
med automatkranarna och det




var i samband med det sokandet som jag fick kontakt med
Dematek. Men for att vara saker pa att vi skulle fa ritt
samarbetspartner tog jag referenser fran flera foretag, bland
annat Volvo i Brads. Jag har erfarenhet av deras uppligg nar
det giller service av lyftutrustning och vi har liknande behov
pa ProfilGruppen. Alla som vi talade med hade dock bara
positiva lovord om Dematek och vi skrev darfor avtal med
dem 2009, for service pa automatkranarna.

Helhetspartner

ProfilGruppen blev néjda med det arbete Dematek utforde
och infor 2013 ville Lars-Goran Nilsson ta ett storre grepp
om servicen och fi en helhetspartner som kunde utfora
service pa all deras lyftutrustning. Service pa ovrig lyftutrust-
ning hade fram tills dess utforts av ett annat foretag.

— Samarbetet med Dematek har fungerat mycket bra under
dessa ar. Deras personal har arbetat mycket integrerat med
vara medarbetare och for oss ar det mycket viktigt att vi kan
arbeta i team med véra leverantorer. Darfor kdndes det som
en naturlig utveckling av vart samarbete nar vi under vdren
skrev ett tredrsavtal med Dematek nir det galler service pa
all var lyftutrustning, sager Lars-Goran Nilsson.

— Vi ar givetvis mycket glada over att ha fatt detta utokade
fortroende fran ProfilGruppen, siger Stefan Hjertberg,
servicetekniker pd Dematek. Det har dr ett mycket stort
serviceavtal for oss och totalt giller det cirka 100 olika
lyftutrustningar. Nu héller vi pd att se over all utrustning och
vilket servicebehov som foreligger for att kunna gora upp en
heltackande serviceplan for ProfilGruppen @
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Fredrik Wollmér
Séljare distrikt Syd p& Dematek

Bor: Lomma

Familj: "Jag har en fantastisk fru och tv& underbara
datirar.”

Fritidsintressen: "Jag dr fotbollsintresserad, dessutom
nyfrélst cyklist och den 15 juni ska jag kéra min férsta
cykeltévling, som blir Vétternrundan. Tidigare trénade
jag periodvis men ville ha eft mera l&ngsikfigt mal.
Darfér bestamde jag mig fillsammans med négra an-
dra p& gymmet dér jag tréinade, aft bérja tréna cykling
med Vétternrundan som mal. Det var i augusti férra @ret
och p& den vagen &r det. Nu trénar jag i snitt 15-20
mil i veckan och jag sikiar p& aff ta mig i mél p&
under 10 timmar.”

Hej Fredrik,

Nar borjade du pa Dematek?

— Jag har jobbat hér sen i januari 2012 och mitt distrikt
stréicker sig frén sédra Skéne och upp éver Blekinge. Jag har
jobbat inom industrin i sédra Sverige under 15 &r och kénner
branschen och kundema vél. Innan Dematek var jag p& BE
Group under sju ér, som gruppchef pé& férséliningen, och sélde
stal fill industrin. Dessférinnan arbetade jag pd Bengtssons
Maskin, dér jag sélde lyftkomponenter och fick en bra inblick
i Mftutrustning och alla dess frégestéllningar.

Vad ar bra med att jobba pa Dematek?

— Det &r eft teknikorienterat féretag med valdigt bra produkter
och det ér tydligt vad vi sélijer. Jag tycker ocks& om aft
arbeta néra kunderna, hjdlpa dem att hitta réitt produkter och
géra bra inkép. En stor férdel p& Dematek som Gven kommer
fill stor nytta fér vara kunder &r den téta och positiva dialog vi
har mellan sélj och service.

Hur gar forséljningen?

— Vi har relativt bra férsélining just nu. Min kénsla ér att det
hénder mycket i indusfrin hér nere och aft det &r mer pé& géng
an i évriga landet. Om man tidigare hallit igen lite i investe-
ringarna s& finns det nu eft uppdémt behov.

— En akiuell affér som vi just tagit hem ér en upphandling av
Iyftutrustningar som gjorts av Maxlab. Det &r et stort projekt
med Lunds Universitet. Det &r en stor nybyggnation och ett
imponerande byggnadsprojekt och ordern gdller allt ifrén
sma kattingtelfrar fill stora lintelfrar.

Ndgra speciella utmaningar framéver?

— Dematek har ett breft produktprogram och jag har fort-
farande mycket att Iéra vad galler produktkunskap. S& en
utmaning &r att 8ka mina kunskaper énnu mer fér att jag pd
basta satt alltid skall hitta de bésta [6sningama fér mina kun-
der. Sedan vill man sjclvklart ka bade antalet kunder och
ordering@ngen.

DammefiEk

OutLook



Avsdndare:

Dematek AB, Box 5560, 141 07 Huddinge | POSTTIDNING A

Adresséndring:
dematek@dematek.se

Det vi gor for

varldens storsta

STJARNOR

kan vigorafor dig.

Dematek har levererat [sningen till det dppnings-

bara taket pd den nya Stockholmsarenan. Las mer

om prestigeprojektet inom lyftteknik pad dematek.se DEMATE K
Lyftteknik pa enhégre nivé.
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