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Skomakare bliv vid din last

Nir man ldser tidningar och ser reportage i tv om olika foretag och hur de
skots sd hor man ofta att man anvander uttryck som core business, renodla,
karnverksamhet etc. Uttryck som kan krava litet eftertanke. Vad ar egentligen
foretagets core business och vad bygger den pa? :

I Demateks fall sd bygger var core business pd en enkel naturlag.

|
Gravitationen. Var mission ar att hjidlpa kunder pa ett sa lonsamt sitt som A | 'FS"P v\f ‘ r' Y
mojligt att 6verbrygga denna naturlag som ibland kan vara hindrande for y ' , { )
den egna verksamheten. Detta kan ta sig manga uttryck. For Demateks del ‘ 4 SR
ar uppgifterna valdigt varierade. Det kan handla om att manga ganger per ' | '
arbetsskift lyfta en latt komponent, kanske 10 kg, in pd en montage line for y /!
att den skall monteras fast pa det som linen producerar. Eller att mer séllan
lyfta flera hundra ton med smilt metall. Eller att konstruera och projektera
l6sningar for arkitektur, teatrar eller idrottshallar. Oavsett vilket s ar sjilva
lyftet eller hanteringen var core business. Utifran det har vi stillt oss fragan
—Vad ir det i detta som ar kritiskt for vara kunder? Det blev en relativt lang
lista dar sdkerhet, lagkrav och l6nsamhet star i forsta rummet. Vidare ar ergo-
nomi, driftsakerhet och helhetslosningar viktiga. Kringtjanster blir viktigare
och viktigare. Service i alla dess former blir allt viktigare. I forsta hand det
rent praktiska forebyggande underhéllet som vdra cirka 100 tekniker runt om
i landet utfor. Men ocksa formagan att hjalpa vara kunder att fa ratt lyftlos-
ning, som uppfyller lagar och standarder, till ett attraktivt pris. Detta sett till
produktens hela livslangd.
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Som en foljd av detta lanserar vi nu Dematek Rental, ett system dir kun-

den genom en fast manadskostnad hyr sin lyftutrustning under en viss tid.
Vanligtvis fem &r. Nir tiden dr utgdngen kan man vilja att lamna tillbaks
utrustningen, fortsitta hyra, eller kopa loss den till ett i forvig overenskom-
met restvirde. I ett Rentalavtal med Dematek ingdr ocksd service och i de fall
man onskar dven slitdelar till ett fast pris. Till skillnad frin en ren finansiering
(avbetalningskop) som mdste tas upp som investering i de egna bockerna blir
manadskostnaden for en Rentalfinansiering avdragsgilla. Kranen ar alltid fullt
tillganglig genom att den servas och underhalls pa ett riktigt sitt enligt alla
lagar och normer. Tryggt, sikert och lonsamt for kunden. Enkelt for oss efter- FMT Aircraft Gate Support Systems utvecklar och

som det ligger inom ramen f6r var kirnverksamhet. tillverkar boardingbryggor till flygplatser och hamnar
vdrlden dver.

Det fina dr att denna losning gdr att till-
limpa pa alla typer av losningar med
Demagprodukter. S3 kan till exempel
lyftmaskinerierna for Helsingborg
Arena, se sid 7, eller littlastlosning med
var nya E-balancer, sid 6, hyras inom
ramen for Dematek Rental. Vira kunder
kan, som rubriken antyder, dgna sig &t
det de dr bast pa och fa ut mesta mojliga
utav den egna verksamheten. Vi gor
det vi dr bast pd, ser till att gravita-
tionen overvinns sa effektivt och
lonsamt som mojligt. Genom
att forbli vid sin last och gora
det man dr bast pa kan vi
tillsammans med vara kunder
astadkomma bittre ”skor” dn
vi skulle ha gjort pa var sitt

hall.

Jonas Hornfeldt
VD, Dematek AB

DEMATEK

Ansvarig utgivare: Jonas Hornfeldt

Produktion: Karléf Marknadsféring AB, www.kundtidningar.nu

Adressandring: info@dematek.se

Framsida: Demateks tekniker Lars Bjérklund i arbete med en av traverserna hos FMT Aircraft Gate Support Systems AB

Lars-Goran Svensson, teknisk inkdpare pa FMT och
Fredrik Wollmér, siljare pa Dematek
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FMT okar takten
med nya traverser

FMT Aircraft Gate Support Systems var tidigare underdimensionerade
vad gadller lyftkraft. For att kunna 6ka produktionstakten och lyfta
tyngre enheter kravdes storre traverser. Efter en noggrann utvardering
valde foretaget traverser fran Dematek.

i har en mycket bra order-
ingdng och for oss var det
nodviandigt att effektivisera
produktionen, siger Lars-
Goran Svensson, teknisk inkopare pa

FMT Aircraft Gate Support Systems AB.

Boardingbryggor till flyg-
platser och hamnar

FMT ir ett privatagt foretag med
nédstan 50 ars erfarenhet av att designa,
tillverka och leverera boardingbryggor

till flygplatser och hamnar runt om

i varlden. Utveckling och tillverk-
ning sker vid bolagets huvudkontor i
Trelleborg, men merparten av forsalj-
ningen gar pa export.

— Vir nisch idr att producera enheter
som gOr att passagerare kan transpor-
tera sig sd enkelt och bekviamt som
mojligt mellan terminal till flygplan
eller fartyg. Vi skapar skriddarsydda
16sningar for att ge mojlighet for
flygplatser och hamnar att hantera

stora passagerarfloden pa ett sikert och
snabbt sitt, sdger Lars-Goran Svensson.

Nir det géller flygplatser ar foretagets
storsta marknader i Europa, framfor
allt Norge, Danmark och Tyskland. Den
storsta marknaden for boardingbryggor
till hamnar 4r USA, mycket beroende
pd den stora kryssningsindustrin.



Underdimensionerade i
3 lyftkraft

- Vi tillverkar och levererar
normalt cirka 30 enheter per &r och i
storlek dr en boardingbrygga mellan
30 och 50 meter lang med vikter pa
30-35 ton. Det ar alltsa stora enheter
och vikter som behover lyftas och
hanteras i produktionen, sidger Lars-
Goran Svensson och fortsitter;

— Vi var tidigare lite underdimensio-
nerade i lyftkraft i montagehallen,
med tva traverser pa 10 ton och en
pa 2 ton. Detta tillsammans med den
okande efterfridgan gjorde att vi bor-
jade titta pd mojligheten att investera
i nya traverser. Jag vill har framhalla
att var vd Per Thelander édr offensiv
och girna satsar pa investeringar och
forbattringar i verksamheten.

FMT iar framgangsrika p& marknaden
och fick nyligen en mycket stor order
pd boardingbryggor till en flygplats,
att levereras under ett ar.

— Det hir innebar att vi kommer
behova ga upp i tvaskift for att klara
produktionen och dd giller det att vi
har utrustning som klarar kraven.

— Att det ar sa stor efterfragan pa
flygsidan tror vi har att gora med att

man rent allmint, sedan 11 september,

[
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En boardingbrygga dr mellan 30 och 50 meter lang och kan viga 30 till 35 ton.
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satsat pa att investera i hojd siker-
het pa flygplatser s& det nu ar ett

lite uppddmt behov nir det galler
Ovriga investeringar, som bland annat
boardingbryggor, sdger Lars-Goran
Svensson.

Mest tekniskt ratt

Foretagets gamla traverser var av ett
fabrikat som ej langre finns pd markna-
den och FMT gick ut med en offertfor-
frdgan om tre nya traverser till ett antal

leverantorer av lyftutrustning.

— Vi fick in offerter av fyra leverantorer
och av dessa valde vi Dematek. Vi val-
de det som kiandes mest tekniskt ritt,
dven om de inte var billigast. Dematek
gjorde ett gott intryck och for oss var
det ingen tvekan nar vi jamforde de
olika alternativen. Vi har sedan tidigare
ocksd ndgra mindre Demag-traverser
pa foretaget och i och med den hir
bestillningen far vi en enhetlig maskin-
park av lyftutrustning, vilket ar bra.

Alexander Svensson lyfter delar till en boardingbrygga.



Ordern gallde tvd 20-tons traverser
och en 5-tons som skulle monteras i
den stora montagehallen. Installationen
borjade i slutet av augusti.

— Viktigt var att de skulle kunna ha
igdng produktionen hela tiden och vi
monterade darfor upp de nya travers-
erna medan FMT anvinde de befint-
liga, sdger Fredrik Wollmér, sdljare pa
Dematek. Under en helg bytte vi sen
stromskena, lyfte ned de befintliga
traverserna och driftsatte de tre nya. Pa
mandag morgon kunde kunden borja
arbeta med de nya traverserna.

I slutet av september var allt pa plats
och FMT kunde borja arbeta med den
nya lyftutrustningen.

— Vi dr mycket nojda med de nya
traverserna. Forutom att vi okat var
lyftkapacitet har det gett oss flera
fordelar. Bland annat dr de nya travers-
erna snabbare samtidigt som de ger en
mjukare drift, steglost. Men framfor allt
har vi i och med denna investering 6kat
var produktionssikerhet. Vi har darfor
nu alla mojligheter att fortsitta mota
marknadens stora efterfrigan pa vira

n .
innovativa losningar, avslutar Lars- Demate k gl|o rd €
Goran Svensson. @ Fredrik Wollmér och Lars-Géran ett g ott | n fryc k OCh

Svensson i FMT:s produktionslokaler. »
for oss var det
ingen tvekan ndr vi
jamforde de olika
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Lasse Kaglsson kor en av de nya traverserna. |

& !




HYR DIN LYFTUTRUSTNING!

Nu kan du glémma alla investeringar i lyftanordningar. Dematek Rental ar det
nya sattet att fa tillgang till den lyftutrustning du behéver - utan att képa den.
Vi fick méjlighet att stalla nagra fragor till Demateks VD Jonas Hornfeldt kring

det nya konceptet.

Ett nytt satt att kipalyfteknik. Hyr!

DEMATEK
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Demateks VD Jonas Hornfeldt visar upp den nya Rental-annonsen, som
bland annat kommer att gi i Ny Teknik.

Beskriv kort Dematek Rental

— Istallet for att kunden maste investera i produkter, siljer vi
en losning och funktion som innebar att vi tar hand om hela
deras lyftbehov till en fast mdnadskostnad.

— Dematek Rental innebar i korthet att kunden hyr lyftut-
rustningen istdllet for att kopa den. Hyrsystemet omfattar
Demateks standardsortiment av fabrikat Demag. I erbjudan-
det ingar dven all service och det forebyggande underhallet
under avtalstiden.

Vad ér fordelarna?

— Med Dematek Rental blir det ingen kapitalbindning for
kunderna. Dessutom far foretagen bittre kontroll 6ver
kostnaderna, da de vet vad kostnaden for lyft kommer att
kosta varje manad. Kunden sikerstiller ocksa att de har en
lyftlosning som uppfyller alla krav och regler och de slipper
tanka pd service och underhall. Med Rental kan de istillet
koncentrera sig pd den egna verksamheten till 100 %.

Blir det batire driftsakerhet med Rental jémfért med kép?

—Ja, i Rentalavtalet ingdr namligen ocksa ett serviceavtal.
Det innebdr att vi ansvarar och ser till att var uthyrda

DEMATEK

lyftutrustning far den service som kravs — vid ratt tidsinter-
vall och med riktiga serviceinsatser.

Vilket utbud finns det inom Dematek Rental?

— Vi har valt att erbjuda vara kunder Rental i tre olika
former: Finansieringskop, Rentalavtal dar servicen ingar och
Rentalavtal dar bade service och slitdelar ingar. Allt for att
ha alternativ som passar olika verksamheter och behov. P4
sikt kommer dven korttidshyra inga som ett alternativ i vart
Rental-erbjudande.

Vem dger lyftutrustningen?
— Demateks finansieringspartner dger maskinparken under
hyrestiden. Darefter kan kunden kopa den.

Vad sager era kunder?

— Aven om vi bara smugit iging med konceptet si har vi
markt ett mycket stort intresse. Storre dn vi trodde faktiskt.
Det har blivit allt vanligare att foretag hyr utrustning istallet
for att kopa och det kdnns verkligen som att det ligger ritt

i tiden med outsourcing. Foretag har idag ofta en begransad
personalstyrka och vill i allt storre utstrackning koncentrera
sig pa den egna affiren och lita specialister ha hand om det
runt omkring.

Vad tror du om framtiden for Dematek Rental?
— Jag dr 6vertygad om att Rental kommer bli en mycket vik-
tig och betydande del i Demateks verksamhet framover.



Foto: Malmébild
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Stefan Ottosson, sdljare Dematek, Charlie Filt, driftansvarig pd Helsingborgs Evenemang och Idrottspark AB och Carl-Fredrik Malmgren, dgare till Fremlab.

Dematek levererade
lyft for ljud och bild
till Helsingborg Arena

Helsingborg Arena &r en av Sveriges modernaste arenor med stora méjligheter att
kunna anpassa lokalerna till olika typer av evenemang, fran sport och konserter
till massor och konferenser. Med telfrar fran Dematek har Helsingborgsforetaget
Fremlab skapat en unik och flexibel 16sning for ljud och bild.

Orsta spadtaget togs i september 2010 och arenan in-
vigdes i november 2012. Nar det gillde ljud och bild
samt styrning hade man dock inte lang tid pa sig att
fa allt att fungera.

i projektet, siger Carl-Fredrik Malmgren, dgare till Fremlab
AB, som levererat allt fran ljus och ljud till bild och skiarmar.

Dessutom var foretaget huvudansvariga for styrsystemet och
dess utformning.

— Nej, pa grund av strul med upphandlingen kom vi in sent 3

7 ﬁirjkéok



Charlie Filt manivrerar telfrarna, i vilka de fyra stora LED-skdrmarna hanger, med hjalp av radiostyrning.

Specialist inom
multimedia

Fremlab har sedan 1982 varit speciali-
serade pa att projektera, installera och
hyra ut produkter inom multimedia.
Det ar allt ifrdn ljus och ljud och
uthyrning av konferensutrustning till
att designa ljussattning for scener och
byggnadsfasader. Nar det giller fasta
installationer sd har foretaget utfort ett
stort antal projekt i till exempel hotell
och kyrkor, men dven villor. Dessutom
installerade Fremlab allt ljud och bild

pa Lunds Arena for ndgra ar sedan.

- Vi drog mycket lirdom av installatio-
nen pa Lunds Arena som vi hade nytta
av nu, sager Carl-Fredrik Malmgren
och fortsitter;

— Huvudentreprenor for Helsingborg
Arena var MVB. Atta foretag limnade
anbud for ljud och bild och i hard
konkurrens blev vi i april 2012 antagna
som entreprenor av ljud och bild samt
styrning av detta. P4 grund av problem
med upphandlingen fick vi den formel-
la bestallningen forst i borjan av juni.

Telfrarna i arenan kan dven manivreras fran styrskdpet.

DEMATEK

Sékerheten viktig

For att arenan verkligen skulle kunna
fungera som en multiarena med ménga
olika typer av evenemang hade man
valt att storformatskuben, jumbo-
tronen, i taket skulle besta av fyra stora
LED-skiarmar, som skulle kunna sinkas
ned till golvet vid behov. Dessutom
behovdes lyftutrustning for att kunna
manovrera flera belysningstrossar pa
arenan.

—Jag kan ljud och bild men inte telfrar
och stal. Vi behovde darfor ha med oss
en seri0s partner inom lyftutrustning

i projektet. Tidigare hade vi bara erfa-
renhet av telfrar i liten skala i samband
med en installation i en skola. Men for
mig fanns det bara en leverantor att
kontakta for det har projektet och det
var Dematek. For oss var det viktigt
med sikerheten och en leverantor som
kunde erbjuda oss en bra 16sning, bra
produkter och en stor serviceorganisa-
tion. Allt detta har Dematek.

Redan i februari ndr Fremlab fick
underlagen kontaktades Dematek, dar
sdljaren Stefan Ottosson blev ansvarig
for projektet.

— Nir vi talade med de inblandade
i projektet och redovisade véra er-
farenheter av liknande 16sningar
kunde vi bland annat referera till



den lyftutrustning som vi levererat
till Globen i Stockholm, sidger Stefan
Ottosson och fortsitter;

- Kraven pé lyftutrustningen till
Helsingborg Arena var inte s noga
specificerat i underlagen utan vi fick
hjalpa till att ta fram ritt teknisk 16s-
ning. Vi intervjuade bade Fremlab och
de ansvariga vid arenan om vad de
hade for krav och onskemal. Sen tog vi
fram en teknisk 16sning som skulle vara
saker oavsett vilket direktiv som skulle
foljas.

Atta telfrar lyfter fyra stora
LED-skéarmar

Demateks offert kom slutligen att
omfatta 14 st kittingtelfer DC-Com 10
samt styrning. De dr godkdnda for att
man ska kunna ga under hiangande last
pa upp till 1000 kilo, men telfrarna har
kapacitet for att klara 2000 kilo. De ar
ocksd forsedda med dubbla bromsar
samt spindelgranslidgen, sa att utrust-
ningen ej av misstag skall kunna koras
for langt upp, i entresoltaket.

— Vi fick ordern i juni och installatio-
nen av lyftutrustningen skedde under
hosten. Aven om det var kort om tid
kdnde jag mig lugn, d& Dematek tog
sitt ansvar och levererade i tid. Hela
projektet fungerade enligt plan och en
vecka innan invigningen var vi klara
med vart arbete, sager Carl-Fredrik
Malmgren.

Dematek monterade atta DC-Com 10
telfrar for att lyfta de fyra stora LED-
skdrmarna. Telfrarna kan koras samti-
digt eller individuellt och styrs antingen
med hjalp av tradlosa radiokontroller
eller fran styrskdpet i entresolplanet.
LED-skdrmarna ar var och en pa 18
kvadratmeter och vager 1200 kilo per
styck. De d4r moduluppbyggda och

kan monteras ned i sex moduler, och
varje modul viager 200 kilo. For storsta
mojliga flexibilitet kan dessa moduler
sankas ned pa golvet och rullas undan
nar de inte behovs eller anvandas som
fristiende jatteskarmar eller kopplas
ihop i olika kombinationer. Ytterligare
sex DC-Com 10 telfrar monterades for
att lyfta trossar for belysning.

Fremlab prisbelénta

Helsingborg Arena drivs av det
kommunigda bolaget Helsingborgs
Evenemang och Idrottspark AB.

— Vi har hela tiden haft ett mycket
bra samarbete med Fremlab och
Dematek under projekts gdng och de
har levererat det de lovat samt gett
oss valdigt bra service, siger Charlie

Filt, driftansvarig pa Helsingborgs
Evenemang och Idrottspark AB. Med
hjilp av telfrarna kan vi enkelt flytta
LED-skdrmarna och anpassa lokalerna
for de olika evenemang som anordnas.
Demateks utrustning ar mycket smidig
att kora och skota for var personal.

— Vi har ocksa serviceavtal med
Dematek pa telfrarna i arenan. Det
avtalet funderar vi nu pd att utoka till
att dven omfatta all 6vrig lyftutrustning
som finns i de andra idrottshallar och
lokaler vi har inom omrédet.

Aven p4 Fremlab ir man vildigt nojda
med arbetet pa Helsingborg Arena.
De har skapat en unik 16sning med
ljud, ljus och bild som styrs via ett
heltickande, integrerat styrsystem. 15

Atta DC-Com 10 telfrar lyfter LED-skirmarna.

ljudzoner, ett 50-tal LCD-skarmar och
130 belysningszoner ar sammanflitade
och programmerade for olika scenarior.
Fremlabs arbete har ocksa blivit inter-
nationellt uppmarksammat och vid AV-
branschens missa ISE i Amsterdam fick
foretaget forstapris, i konkurrens med
ett femtiotal bidrag, med installationen
pd Helsingborg Arena i kategorin ”Best
Lighting Control”.

— Vi ar oerhort stolta over vad vi
astadkommit pd Helsingborg Arena.
Nu héller vi pa och tittar pa ett nytt
arenaprojekt som vi hoppas kunna f3
genomfora. Och blir det fradga om att
det krdvs lyftutrustning aven hir sa vet
vi vart vi skall vinda oss, sidger Carl-
Fredrik Malmgren. @

Fakta - Helsingborg Arena
- Byggnadens totala golvyta @r 21 000 kvadratmeter och takhdjden i den

storsta hallen ar 15 meter.

— Arenan innehéller tre idrottshallar. Arenahallen rymmer 5500 &sk&dare vid
konserter och 4700 &skédare vid idrottsevenemang. Det ér majligt aft dela in
arenahallen p& ménga sdtt vilket gor att det kénns intimt oavsett evenemang. | an-
slutning till arenahallen finns ocksé tvé mindre hallar. Helsingborg Arena &r sam-
manbyggd med Idrottens Hus som innehdller tvé& fullstora idrottshallar. Defta gér
Helsingborg Arena unik med sina fem fullstora idroftshallar under samma tak.

— Inom Helsingborg Arena / Idrottens Hus ryms dven
lokaler fér bordtennis, brotting, bagskytte, pistolskytte,
tyngdlyftning, boxning, faking samt tre kampsportslokaler med bland annat

judo och karate.
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MED DEMAG E-BALANCER

Demag E-Balancer ar ett helt nyutvecklat hjalpmedel som ger
extrem smidig och skonsam hantering. Lamplig exempelvis
vid hantering av komponenter och fér positionering av

arbetsstycken med maximal precision.

E-Balancer fungerar som en forlangning av operatorens

arm. Samtidigt, kan lyft och siank rorelser styras exakt med
ergonomiska D-Grip manoverhandtag. Operatoren kan
vixla fran att styra med manéverhandtaget till att styra bara
genom att hélla i lasten. Man kan d& hantera lasten direkt
och styra E-Balancer enkelt och intuitivt genom smad rorelser.
Ett sofistikerat elektroniskt styrsystem ger en exakt posi-
tionering. Tack vare sin anvindarvinlighet ger E-Balancer
storre effektivitet och ger mojlighet att koncentrera sig pa
monteringsprocesser.

Manga anvédndningsomraden

Demag E-Balancer kan anvindas for att styra och positio-
nera laster med mycket hog nogrannhet, hog sikerhet och
tillforlitlighet. Anvandningsomréden ar t.ex. verktygsbyte
pa formsprutningsmaskiner, positionering av arbetsstycken
i verktygsmaskiner samt montering av komponenter och
maskiner. Det elektroniska styrsystemet har olika driftlagen
som gor det mojligt att matcha era specifika driftsforhéllan-
den exakt.

DEMATEK

Robust utforande

E-Balancer ar robust och utvecklad for industriella tillimp-
ningar och behover endast elektrisk anslutning. Tack vare sin
plug-&-play-anslutning kan den snabbt tas i drift. E-Balancer
erbjuds med lastkapacitet pa 80, 125 och 160 kg med en
lyfthastighet pa 35 m / min. Maximal lyfth6jd dr 2200 mm.

Ergonomisk

D-Grip-enhet som ar ansluten till E-Balancer med hjilp

av en spiralformad kabel mojliggor att enheten kan styras
ergonomiskt. Systemet ger tack vare sin formdga att byta till
laststyrning funktionen operatoren méjlighet att variera sin
hantering av lasten pa ett mer ergonomiskt sett. Det enda
som behdves ar ett latt tryck med handen av operatoren for
att lyfta eller sinka lasten.

E-Balancer ar kompatibel med Demag:s 6vriga produkter.
Exempelvis kan den ldtt monteras i en KBK-bana, pa I-balk
eller i en svangkran.



PROFILEN

Mikko Laulumaa
Séljare region Ost

Bor: Tungelsta, 3 mil séder om Stockholm
Familj: Sambo och tvé& barn

Fritidsintressen: "Jag blev baffrdlst 1989 dé jag gjorde min
militartiéinstgéring i Flottan, Horsfigrden. Jag sparade pengar
och képte mig en liten snipa, Myra 21. Sedan dess har jag bytt
upp mig eft par génger och har idag en Winga 30 — lagom fér
en familj. En annan passion i livet &r dykning som jag ufévat i
sedan jag var 13 &r — sportdykning, men framférallt fridykning,
som ar en betydligh mer krévande men ocks& mer lattillganglig
form av dykning. Vintertid &ker jag gérna slalom med familien.”

Ndr borjade du pa Dematek?

— Jag &r nyanstélld och bérjade jobba har i augusti 2013. Har drygt
17 &rs erfarenhet frén Iyftbranschen dé jag sélt i huvudsak lyfiredskap,
stéllinor m.m. fill industri och bygg samt &terférséljare/fackhandel.

Hur hamnade du i lyftbranschen?

— Det var en ren fillféllighet. Jag jobbade som sdljare p& Wurth och sél-
de verkstadsférnadenheter fill kunder i Stockholmsomradet men kénde
aff jag ville prova nagonting nytt. Jag sag dé aft Gunnebo Lifing sékfe
sdljare, fick anstéllining den 1 januari 1996 och har sedan dess bear-
befat |yffkunder,

Vad dr fordelen med att jobba pa Dematek?

— Det ér jGitespénnande att f& boria jobba pd eff stort féretag som
Dematek med en stark marknadsposition men dar det dndd finns en sfor
utvecklingspotential.

— Jag har i huvudsak jobbat med de produkter som kopplas mellan kran-
kroken och lasten. P& Dematek tar jag nu steget upp fill kranen och f&r
méjlighet att hiélpa kunder med hela produktionslésningar, layouter, er-
gonomi och kostnadseffektivitet.

Vad dr roligast med att arbeta som sdljare?

— Jag &r social och tycker om att ha kontakt med ménniskor och hiélpa
kunder med olika lyftsituationer. Dessutom &r det eft omvéixlande jobb
dér jag fér inblick i mé&nga olika verksamheter och lar mig mycket. Jag
besdker olika typer av industrikunder, frén smé& mekaniska verkstader
upp fill stora globala industriféretag.

Dina nédrmaste utmaningar?

— P& produkmivé har jog en hel del ait léra trots att jobbet &r snarliki det
jag arbetat med tidigare. Min ndrmaste utmaning &r just nu att léra mig
hur féretaget fungerar, afférssystem, CRM-system efc. Jag behéver Gven
lara mig mer kring Demateks erbjudande inom service, modernisering
och ombyggnationer — omréden som jag inte jobbat med fidigare. Har
finns ett stort behov inom industrin och vi har flera afférer p& géng.




Avsdndare:

Dematek AB, Box 5560, 141 07 Huddinge

Adressdndring:
info@dematek.se

POSTTIDNING B

Dematek utvecklar, sdljer, installerar och
underhaller produkter och l6sningar for
att lyfta och hantera sa val stora som
sma laster. Vara kunder finns bland alla
typer av féretag inom svenskt naringsliv
och industri. Underhall 2014 har darfor
kommit att bli en naturlig métesplats for
oss och vara kunder. Dematek kommer
inte bara att ha en vilfylld monter med
det senaste inom lyftbranschen utan
ocksa erbjuda besékarna en sa kallad
ansvarsutbildning.

Redan 1 juli 2007 skirpte Arbetsmiljoverket kraven

pd hantering bland annat lyftanordningar vilket annu
idag inte har uppmérksammats av alla. Att vara ritt
utbildad kan vara A och O for din och andras sikerhet.
Arbetsplatsolyckor med sjukfrdnvaro till foljd ckade
under 2012 och samma &r omkom 435 personer. Det ar
forvisso 11 personer firre dn dret innan men lat oss till-
sammans arbeta for att siffrorna fortsatter att sjunka.

Vi vill hjalpa dig att reda ut vad som galler sd att du kan
kanna dig siker i det du gor pa din arbetsplats. Darfor
har vi tillsammans med Underhallsmassan tagit fram en

> C'“SVG rsutbild ‘ﬁg

ansvarsutbildning som vi hoppas skall kunna ge svar pa
frdgan om vem som ar bir ansvaret pa din arbetsplats.

Utbildningen dger rum pa Svenska Missan i Goteborg
den 12 och 13 mars klockan 13-17 (bada dagarna).
Utbildningen ar gratis (Ord. pris 1.200 kr) och efter av-
slutad utbildning erhaller kursdeltagaren ett diplom.

Utbildningen omfattar:

1. Arbetsmiliarbete, roller, ansvar och samverkan
2. Regelverk, EG-direktiv

3. Arbetsmilislagen, AML, AFS

Boka in dig idag pa@ www.dematek.se
- antalet platser ar begréansat!

Erbjudandet giller for max tva personer frdn samma
foretag. Anmailan dr bindande. Ej utnyttjad plats debi-
teras till ordinarie pris.

£3 UNDERHALL®

Véalkommen till var monter B06:21
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