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Ansvarig utgivare: Jonas Hörnfeldt
Produktion: Karlöf Content AB,  
www.kundtidningar.nu
Adressändring: marknad@dematek.se
Framsida: Jörgen Hudin utför ett lyft 
vid produktionen hos Moramast.

Positiv utveckling för Dematek
Utan en ständig utveckling hade Dematek ej kunnat ha den ledande roll vi 
idag har på den svenska marknaden. Med 100-åriga anor strävar vi hela ti-
den framåt för att alltid kunna erbjuda våra kunder de främsta lösningarna 
då det gäller lyftutrustning. Nu tar vi ytterligare ett steg i utvecklingen då vi 
kompletterar vår produktportfölj med ett nytt varumärke – CMAK. CMAK 
tillverkar standardtraverser och lintelfrar av hög kvalitet till attraktiva priser. 
Företaget grundades 1977 och produkterna säljs idag mycket framgångsrikt i 
65 länder på fem kontinenter. Vi är mycket stolta över att vara återförsäljare 
och importör av CMAK på den svenska marknaden. CMAK:s höga kvalitet 
gör att vi erbjuder upp till 6 års garanti på produkterna! Tillsammans med 
våra övriga varumärken Demag, STAHL och Siempelkamp innebär introduk-
tionen av CMAK på den svenska marknaden att Dematek nu tar ytterligare 
ett steg i utvecklingen. Vår målsättning är att ha ett brett, högkvalitativt pro-
duktprogram och därmed alltid kunna erbjuda den bästa lyftlösningen för 
varje behov. 

Även personellt utvecklas vi bland annat med en förnyad lednings
grupp med fler kompetenser inom olika områden. Vi satsar också offen-
sivt när det gäller rekrytering av ny personal och är på väg att öka antalet 
servicetekniker. 

Marknaden är fortsatt god, industrin rullar på, framför allt när det gäller 
större projekt och försäljningsmässigt ligger vi idag långt över budget. Bland 
många aktuella affärer kan jag inte undgå att nämna att vi fått order till 
två verkliga prestigeprojekt, inom kärnkraftsindustrin. Till Ringhals kärn-
kraftverk kommer vi leverera fyra stycken traverskranar och till Forsmarks 
kärnkraftverk ska vi leverera två stycken telfrar med kurvgående åkrörelser. 
Vi tackar för förtroendet!

I detta nummer av Dematek OutLook kan du läsa 
mer om våra satsningar och det breda erbjudandet 

såväl när det gäller lyftutrustning som service och 
utbildning.

Trevlig läsning!

	 Jonas Hörnfeldt
	 VD
	 Dematek AB

Dematek OutLook är vår kundtidning 
och med den sprider vi kunskap och 
inspiration om Trygga Lyft. Vill du 
prenumerera på tidningen? Följ 
länken och fyll i din adress så finns  
du med när vi skickar nästa nummer.

Produkt-
programmet 
består av 
varumärkena 
Demag, STAHL, 
CMAK samt 
Siempelkamp"
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Mest kompletta 
leverantören av 
lyftutrustning
Dematek genomför nu en offensiv satsning genom att erbjuda 
marknadens bredaste utbud av traverser från fyra ledande till­
verkare. Det garanterar kunderna den mest optimala lösningen 
för varje typ av objekt.

Dematek grundades för snart 
30 år sedan men har faktiskt 
över 100-åriga anor, då det 

har sitt ursprung i företaget Hugo 
Montgomery som startades redan 
1919. I alla dessa år har företaget 
haft ett fokus och det har varit att 
erbjuda den svenska marknaden trygga 
lyft med den bästa lyftutrustningen 
i kombination med högklassig 
support och service. Det här har 
gjort Dematek till ett av branschens 
ledande företag, som idag består av 
cirka 150 medarbetare, varav drygt 85 
servicetekniker representerade på 28 
orter.

Från lättlastsystem till 
processkranar
Demateks VD Jonas Hörnfeldt berättar 
om satsningen på marknadens bredaste 
kranutbud:

– Under årens lopp har vårt 
produktprogram växt med fler 
varumärken och fler valmöjligheter. Vi 
vill alltid kunna erbjuda den optimala 
lösningen för varje typ av objekt, både 
vad gäller teknik och prisbild. En del 
kunder vill ha en enkel, standardiserad 
lyftlösning medan andra behöver en 
specialkran för mer avancerade lyft. 
Någon behöver ett lättlastsystem 

för mindre lyft i verkstaden medan 
industriföretaget behöver tunga 
traverser eller produktionskranar. 
Kraven och önskemålen skiljer 
sig åt, det enda gemensamma är 
att man vill ha en pålitlig, trygg 
lyftutrustningsleverantör med ett 
komplett serviceutbud. Vi vill kunna 
tillgodose marknaden oavsett typ av 
lyft de behöver göra och kunderna 
skall alltid finna den bästa lösningen 
hos oss. Idag har vi ett unikt brett 
utbud av kranar oavsett vad man skall 
lyfta och produktprogrammet består 
av varumärkena Demag, STAHL, 
CMAK samt Siempelkamp. Alla fyra 
är krantillverkare som alltid levererar 
högsta kvalitet, säger Jonas.

Beställa direkt eller ta hjälp av 
teknikavdelningen
Med det breda utbudet kan vi erbjuda 
kunderna exakt vad de vill ha ur vårt 
standardsortiment alternativt att vi 
hjälper till att ta fram rätt lösning.

– Ofta säljer vi funktionslösningar, 
där vi tar ansvar för allt från projekt
ledning och projektering av en kom-
plett anläggning inklusive upphäng-
ningsstål till service och underhåll. Vi 
har en teknikavdelning med mycket 
hög kompetens vad gäller avancerade 
lyftlösningar och de konstruerar den 
bästa och mest ekonomiska lösningen 
för varje enskilt projekt, säger Jonas 
Hörnfeldt. >>
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Valfrihet med Dematek
Dematek har valt att arbeta med de främsta varumärken inom lyftteknik. Vilket fabrikat som väljs 
beror på kundens önskemål, krav och projektets förutsättningar. Dematek ger kunderna total val­
frihet för att alltid uppnå det bästa resultatet.

STANDARDKRAN  CMAK Crane Systems
CMAK har sedan starten 1977 speciali-
serat sig på att konstruera och tillverka 
högkvalitativa  kranar. Företaget har 
moderna och nya travers-, komponent- 
och systemproduktionsanläggningar i 
Turkiet. Företaget är en av de största 
tillverkarna av industriella lyftkranar i 
världen och levererar till cirka 65 län-
der. Med en standardkran från CMAK 
får man en bra lösning, såväl när det 
gäller kvalitet som pris och effektivitet.

UNIVERSALKRAN/SPECIALKRAN  Demag Cranes

Demag är ett välkänt varumärke dels 
på den svenska marknaden men även 
internationellt. Dematek har arbetat 
med Demag sedan 1921 och levererat 
deras lyftutrustningar till en mängd 
företag inom olika branscher över 
Sverige. Produktprogrammet omfattar 
allt från lättlastsystem, som till exem-
pel ofta används vid monteringsliner 
inom industrin, till stora komplexa 
krananläggningar.
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Mest kompletta leverantören av lyftutrustning

UNIVERSALKRAN/SPECIALKRAN  STAHL CraneSystems

STAHL CraneSystems står för pålitliga 
och säkra lyftar och krankomponenter 
samt tekniska lösningar. Produkterna 
används i standard-, special- och explo-
sionsskyddade traverser eller lyftsystem 
inom industrin. STAHL CraneSystems 
är ett globalt erkänt varumärke för 
explosionsskyddad kranteknologi 
och har ett av de mest omfattande 
produktportföljerna. 

SPECIALKRAN/PROCESSKRAN  Siempelkamp
Siempelkamp tillverkar kransystem 
i specialutförande. Ska det vara en 
kundunik kranlösning så är det ofta 
Siempelkamp som gäller. De kan 
leverera exakt efter önskemålen 
vilka kraven än är. Produktportföljen 
inkluderar kranar med och utan 
lasthanteringsredskap med last
kapacitet upp till 300 ton och 
spännvidder upp till 50 m.

Vi har valt att dela in traverserna från 
våra varumärken i fyra olika kategorier: 
Standardkran, Universalkran, Specialkran 
och Processkran"

>>



6

>> Hjälper kunderna hela vägen
Utöver produktprogrammet erbjuder 
Dematek ett antal tjänster för att det 
alltid skall fungera och att varje kund 
ska kunna utföra trygga lyft, varje dag 
året runt. 

– Vi vill stå för trygghet och kun-
skap samt vara en långvarig samar-
betspartner för våra kunder. Det gör 
vi genom att kunna erbjuda allt från 
service och support till utbildning. Ofta 
är traverserna hos våra kunder oum-
bärliga för den dagliga produktionen 
och därför är det en bra försäkring att 
ha ett serviceavtal med Dematek. Våra 
kompetenta servicetekniker ser till att 
alltid hålla lyftutrustningen i bästa trim 
för att förebygga eventuella driftstopp. 
Kompletterar man sedan med konti-
nuerlig utbildning så ser man också till 
att personalen som sköter kranarna är 
uppdaterade och följer de lagar och 
regler som gäller. För att det verkligen 
ska vara trygga lyft är det viktigt att 

alla länkar i kedjan är lika starka. 
Genom att samarbeta med Dematek 
vet man att man har de bästa förutsätt-
ningarna, säger Jonas.  

Fyra kategorier av traverser 
Dematek har valt att dela in traver-
serna från sina varumärken i fyra 
olika kategorier: Standardkran, 
Universalkran, Specialkran och 
Processkran.

– En standardkran är en specificerad 
kran för normal användning, grund-
utrustad för allmänt, vanliga lyftbe-
hov. Det kan gälla för användning i 
till exempel en hall eller en mindre 
mekanisk verkstad. Det skall då enkelt 
och snabbt gå att beställa den kran de 
behöver. Med en universalkran krävs 
det större insats av säljare och ibland 
även teknikavdelning för att kunna ge 
den bästa lösningen. En specialkran 
är till exempel en kran som ska klara 

Vi vill stå för trygghet 
och kunskap samt 
vara en långvarig 
samarbetspartner för 
våra kunder. Det gör 
vi genom att kunna 
erbjuda allt från 
service och support 
till utbildning" 

tandemdrift eller lyft av smält metall. 
Här tar vår teknikavdelning fram en 
lämplig lösning. Slutligen är det pro-
cesskranar, som ska klara tuffare drift, 
ofta med hög last och mer avancerade 
funktioner. Här är det oftast frågan om 
större, kundunika projekt där vår tek-
nikavdelning är inblandad under hela 
processen. Med våra fyra varumär-
ken täcker vi hela marknaden. Vilket 
varumärke som lämpar sig bäst i varje 
enskilt fall tas fram i samarbete mellan 
kunden och den ansvarige på Dematek, 
säger Jonas Hörnfeldt.
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Mest kompletta leverantören av lyftutrustning

Demateks mervärden
Service av alla lyftfabrikat
Dematek Service är er partner för att era lyft­
anordningar alltid ska vara i god form. För perso­
nalens säkerhet, för att verksamheten ska flyta 
utan avbrott och för att ni ska uppfylla de krav 
myndigheterna ställer på er som arbetsgivare. Vi 
har servat lyftutrustningar i 100 år och hanterar 
alla märken på den svenska marknaden. Vi ut­
för löpande service på fler än 30 000 objekt på 
mer än 350 orter runtom i hela landet. Dematek 
utför förebyggande och avhjälpande underhåll,  
reparationer, konditionsanalyser, moderniseringar, 
ombyggnader och andra servicetjänster.

Utbildning
Dematek genomför löpande utbildningar av  
förare och arbetsledare, inom ett flertal områden 
som exempelvis lyft, fallskydd och ansvar 
– både traditionell utbildning i klassrum samt 
distansutbildningar.

Reservdelar
Dematek erbjuder leveranser av reserv- och slit­
delar till de flesta fabrikat på marknaden.

>>
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Mest kompletta leverantören av lyftutrustning

Sätt våra säljare på prov 
De har det mest kompletta utbudet av lyftanordningar

Ring 010-202 35 00 eller se mer på dematek.se

Fredrik Wollmér 
Lomma

Samuel Maeder 
Göteborg

Jonas Nordén 
Jönköping

Glenn Ivars 
Västerås

Mathias Rodhe 
Malmö

Joel Parviainen 
Karlstad

Claes Nicklasson 
Göteborg

Tomas Meurling 
Stockholm 

Robert Scocchi 
Göteborg

Kjell Sjödin 
Örnsköldsvik

Urban Modig 
Skellefteå 

Mathias Kaivola 
Stockholm 
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Säkra lyft 
hos Vargön Alloys

78 anställda utbildades  
av Dematek

Det som började med en förhandling om serviceavtal slutade med att 
Dematek även utbildade personalen vid Vargön Alloys i säkra lyft. 

Fredrik Persson, projektledare un-
derhållsavdelningen på Vargön 
Alloys berättar om bakgrunden till 

företagets stora satsning på utbildning av 
personalen.

– Jag började arbeta på företaget för 
sju månader sedan och en uppgift som 
snabbt hamnade på mitt bord var att se 
till att åtgärda vår 80-tons travers som 
krånglat en tid. Det hade börjat knaka i 
kranens räls och hjul och något behövde 
göras. Jag kontaktade då ett företag som 
hjälpt till med service av mindre traverser 
hos min tidigare arbetsgivare. De kunde 
dock inte åta sig detta uppdrag utan 
hänvisade mig till Dematek, säger Fredrik 
Persson.

Håkan Andersson, servicegruppchef 
på Dematek kontaktades och besökte 
Vargön Alloys tillsammans med säljaren 
Robert Scocchi, för att titta på traversen.

– Jag kontaktade därefter vår tekniker 
Micael Berg som ställde upp och mätte 
kranbanan nästkommande helg. Det 

visade sig då bland annat att kranbanan 
var krokig. Vargön Alloys kunde rikta 
upp den och fick därmed bort knakan-
det efter vår uppmätning, säger Håkan 
Andersson.

Tecknade serviceavtal
Vargön Alloys har en hel del lyftutrust-
ning av olika fabrikat på anläggningen 
och vid de tre ugnarna, som är igång 
samtidigt, har man en 80-, en 50- och en 
45-tons travers. Dessutom har man en 
30-tons travers, lite småtraverser  och en 
del telfrar i lokalerna. >>

”Vi har fått 
mycket positiv 
respons från 
personalen 
som genomgått 
utbildningen 
och känner oss 
nu trygga med 
att alla har 
en gemensam 
grund och 
utbildningsnivå 
att stå på”

Fredrik Persson, projektledare under­
hållsavdelningen på Vargön Alloys.

Håkan Andersson, 
servicegruppchef på 

Dematek.
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– I samband med att Dematek hjälpte 
oss med kranbanan ville vi även teckna 
ett serviceavtal. Det är av största vikt 
för vår verksamhet att vår lyftutrust-
ning fungerar. Vi arbetar här i femskift, 
dygnet runt, året runt och ugnarna 
tappas i snitt varannan timme. Om 
lyftutrustningen inte fungerar är det 
risk för produktionsstopp med stora 
ekonomiska följdverkningar, säger 
Fredrik Persson. 

Gemensamt arbetssätt
Serviceavtalet tecknades och innebär 
att de tre största traverserna som 
används i den dagliga produktionen 
underhålls av Demateks servicetekniker 
vid 10 tillfällen per år. En garanti för 
trygg produktion.

– Samtidigt som vi tecknade servi-
ceavtal bad en av gruppcheferna att 
jag skulle fråga Dematek om kranfö-
rarutbildning. Givetvis har alla som 
kör kranarna också körkort för detta, 
men en del blev utbildade för många år 
sedan och vi kände att det vore bra om 

alla hamnade på samma kunskapsnivå. 
Med åren är det lätt att man hittar 
sina egna vägar att köra, som kanske 
inte alltid är de rätta. Vi ville att alla 
skulle ha en samsyn på hur man kör 
och ett gemensamt arbetssätt. Det blir 
en bättre och säkrare arbetsmiljö samt 
förhoppningsvis lägre kostnader för re-
parationer och underhåll, säger Fredrik

Teori och praktik vid fem 
tillfällen
Totalt blev det fråga om 78 personer 
som skulle utbildas av Dematek i säkra 
lyft. Per Dyrlid, utbildare på Dematek, 
var en av de ansvariga.

– Då man arbetar i skift var det vik-
tigt att vi kunde anpassa utbildningen 
efter deras verksamhet, så att det inte 
behövde ta folk ur produktionen vid 
utbildningstillfällena. Vi var två utbil-
dare från Dematek på plats och vi de-
lade upp utbildningen så att vi tog 15 
till 20 personer vid varje tillfälle. Jag 
hade hand om teorin, med lagar och 
regler, fokus på lasträkning  och säkra 

Vargön Alloys har en hel del 
lyftutrustning av olika fabrikat 
på anläggningen och vid de 
tre ugnarna, som är igång 
samtidigt, har man en 80-, en 
50- och en 45-tons travers”

Per Dyrlid, utbildare på Dematek.



11

lyft medan mina kollegor Kurt Oeltz och 
Pasi Törmänen körde praktiken, bestående 
av lastkoppling, körövningar och hinder-
bana. Praktiken utfördes på deras 30-tons 
travers. Halva dagen var teori och den 
andra halvan praktik. Upplägget fungerade 
bra och det var engagerade kursdeltagare 
rakt igenom. Vi har nu kört den här utbild-
ningen vid fem tillfällen hos Vargön Alloys 
och har hunnit med att utbilda totalt 78 
personer, säger Per Dyrlid.

– Vi har fått mycket positiv från 
personalen som genomgått utbildningen 
och känner oss nu trygga med att alla har 
en gemensam grund och utbildningsnivå 
att stå på. Samarbetet med Dematek har 
fungerat mycket bra såväl när det gäller 
utbildningen som underhållet. Demateks 
servicetekniker är mycket trevliga och 
proffsiga. Nästa uppgift för dem blir nu i 
september då vi har ett årligt underhålls-
stopp. Då kommer de för att byta ut räls 
och hjul på 80-tons traversen, avslutar 
Fredrik Persson.

Dematek erbjuder ett stort antal  
säkerhets- och arbetsmiljöutbildningar

Utbildningsverksamheten utgår från Demateks djupa  
expertis inom allt relaterat till lyft, men utbudet inne­
håller mycket mer än så.

Ett urval av Demateks utbildningar:

•	Ansvarsutbildning

•	Travers

•	Travers KIKA

•	Truck A, B, C och D

•	Fallskydd

•	Mobila arbetsplattformar

•	Elsäkerhet

•	Första hjälpen

•	HLR

 
För mer info se dematek.se

Vargön Alloys AB i korthet

•	Vargön Alloys är Sveriges enda produ-
cent av ferrolegering och har cirka 230 
anställda. 

•	Företaget är beläget vid Göta Älv i 
Vänersborgs kommun och ingår i Yildirim 
Group of Companies, vilket är en av 
Europas största tillverkare av ferrokrom. 

•	Företagets produkt, ferrokrom, är en lege-
ring som ger stålet hårdhet och motstånds-
kraft mot korrosion och används vid till-
verkning av rostfritt stål samt specialstål 
över hela världen.

•	Två tredjedelar av produktionen ex-
porteras, resten säljs på den svenska 
marknaden.

•	Vargön Alloys är ett högteknologiskt fö-
retag som prioriterar tekniskt nytänkande 
och kompetensutveckling. För att kunna 
hålla en mycket hög driftsäkerhet och flex-
ibilitet finns ett brett utbildningsprogram 
för företagets personal.
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Flera fördelar för  
Moramast att hyra  
sin lyftutrustning
Allt fler företag inser fördelarna med att koncentrera sig på sin 
kärnverksamhet och hyra in övriga tjänster och utrustning. Ett av 
dessa är Moramast som sedan flera år tillbaka hyr lyftutrustning 
komplett med service av Dematek.

50-åriga jubilaren Moramast AB 
grundades 1973 och är idag ledande 
tillverkare av belysningsstolpar på 
den svenska marknaden. Vid före-
tagets anläggning i Mora arbetar 

knappt 50 anställda med allt 
från utveckling till tillverk-
ning och försäljning. Varje 
år levererar Moramast cirka 
60 000 stolpar, som sätts 
upp för att kunna bidra till 
att belysa våra vägar runt 
om i Sverige.

– Ungefär 30 av våra an-
ställda arbetar i produktio-
nen med till exempel svets-
ning, slipning, bockning, 

kapning, montering och paketering. 
Det är jobb som kräver såväl maskiner 
som manuellt arbete. För att lyfta har 
vi i verkstaden en stor travers samt 
ett 10-tal svängkranar och dessutom 
ett lättlastsystem i aluminium, vid 
monteringen, säger Björn Åkerblom, vd 
Moramast AB.

Inte så stort beslut
Företaget har genom åren anlitat 
Dematek som leverantör av såväl lyft-
utrustning som service, men de senaste 
8 till 10 åren har man valt att hyra 
lyftutrustningen istället för att köpa.

– Som vi ser det finns det flera 
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 Jörgen Hudin, Moramast.

Björn Åkerblom, vd Moramast AB.
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Dematek Rental tar hand om ert lyftbehov  
till en fast månadskostnad

Som vi ser det finns 
det flera fördelar med 
att hyra. Man slipper 
den initiala stora 
investeringen och det 
blir därmed inte ett 
så stort beslut och då 
man dessutom vet vad 
hyran är varje månad 
så det är enkelt och 
tryggt att budgetera”

fördelar med att hyra. Man slipper den 
initiala stora investeringen och det blir 
därmed inte ett så stort beslut och då man 
dessutom vet vad hyran är varje månad 
så det är enkelt och tryggt att budgetera. 
Att regelbunden service ingår, är också en 
fördel. Då slipper vi hålla reda på det och 
vet att det blir gjort enligt plan, att vår lyft-
utrustning hålls i trim och alltid fungerar, 
säger Björn Åkerblom.

Bra samarbete
Idag har Moramast två hyresavtal med 
Dematek Rental. Det ena gäller fyra min-
dre kättingtelfrar och en svängkran och det 
andra gäller en KBK lättlastanläggning.

– Vi är nöjda med 
Demateks produkter, de 
fungerar bra och ser till att 
vi kan ha bra flyt i produk-
tionen. Deras servicetekniker, 
som underhåller utrust-
ningen fyra gånger per, är 
mycket kompetenta, lätta att 
ha att göra med och kom-
mer med lösningar om det 
krävs, Samarbetet fungerar 
och att de tar ansvar för 
lyftutrusningen gör att vi 
kan koncentrera oss på det 
vi gör bäst, att producera 
branschens främsta belys-
ningsstolpar, avslutar Björn 
Åkerblom.

•	Långtidshyr din lyftut­
rustning istället för att 
köpa den. Största för­
delen ligger i att man 
slipper binda kapital i 
ett stort maskininköp. 
Fast månadskostnad 
gör det enkelt och 
tryggt att budgetera.

•	Du har alltid en fung­
erande utrustning och 
slipper själv fundera 

på serviceinter­
valler etc. Det hål­
ler vi koll på – all ser­
vice och förebygg­
ande underhåll ingår 
i Rental-avtalet.

•	Efter 5 års hyra kan 
man köpa loss den till 
restvärdet eller hyra 
vidare till en reduce­
rad månadskostnad.

•	Man kan finansiera 
hyran upp till 100 
procent med full 
avdragsrätt.

•	Dematek Rental  
erbjuds i samarbete 
med Svea Bank.

Är även ni intresserade av Dematek 
Rental – Kontakta din Dematek-säljare!

Pelle Frostgard 
tar hjälp av en av 
svängkranarna.

Med svängkranar och lättlast­
system från Dematek går det  

enkelt att hantera de långa  
masterna i produktionen.
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Dematek har drygt 85 välutbildade service­
tekniker som monterar, reparerar och servar 
alla fabrikat av lyftutrustning. Det kan gälla 
allt från service av den lilla kättingtelfern till 
mer omfattande service av en kran, travers 
eller lättlastsystem. 

Dematek erbjuder:

•	Grundservice

•	Akutservice

•	Ombyggnader och uppgraderingar

•	Kontroll av lyftredskap

•	Kondtionsanalys

•	Kranbanemätning

 

Sveriges största 
serviceorganisation inom lyftteknik

Certifierade servicetekniker
Hos Dematek får du alltid tillgång till väl utbildade tekniker 
som jobbar utefter de lagar och krav som finns. Företaget utför 
service enligt Svensk Standard SS 768 00 04. Som ett led i att 
vara kompetenta och välutbildade har Dematek infört begrep-
pet certifierad servicetekniker. Certifieringen innebär en åter-
kommande utbildning av samtliga servicetekniker på Dematek.

Utbildningen innehåller fyra delar:

•	 Måsteutbildning 
Här ingår elsäkerhetsutbildning, utbildning för att köra 
kran och mobila plattformar, heta arbeten etc. Utbildningen 
är delvis beroende på vilken typ av lyftutrustning man har 
som specialitet. 

•	 Produktutbildning  
Den självklara löpande utbildningen för servicetekniker 
i produkternas tekniska uppbyggnad och reparations
metoder, utbildningar som ständigt uppdateras. 

•	 Kundspecifika utbildningar 
Det kan t.ex. gälla att jobba vid spår (tågmiljö). 

•	 Allmänna kurser inom lyftteknik  
Grundläggande lyftdonsutbildning.		
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Smart Card
Med Smart Card får man full kontroll över sin lyftutrustning. Smart Card 
är det intelligenta kortet som identifierar användaren av lyftutrustningen, 
vilket ger ökad säkerhet och samtidigt tillgång till mer information.

Med Smart Card skyddas utrustningen 
från obehörig användning. Det möjliggör 
låsning av säkerhetsfunktioner för icke 
auktoriserad personal och lagring av 
viktiga användardata! Smart Card finns 
att beställas till HBC radiosändare 
Quadrix, Micron 5, Micron 7, Eco, 
Technos. Hos Dematek kan du köpa 
dessa sändare till din lyftutrustning. 

Med hjälp av Smart Card identifieras 
användaren av utrustningen. Kortet 
förhindrar obehöriga från att komma 
åt kontrollen. Samtidigt identifierar 
kortet användare, vilket gör att de 
personliga inställningarna av radio
styrningen aktiveras. På så sätt begränsas 
säkerhetsrelevanta funktioner till enbart 
behörig personal. 

Det är mycket stort intresse för den 
här lösningen idag. Det ökar säker
heten på företaget samtidigt som kortet 
ger så många nya möjligheter, säger 
Patrik Elg på Industrial Radio Control 
AB, leverantör av HBC:s produkter 
i Sverige. Vi har sedan länge ett bra 
samarbete med Dematek när det gäller 
våra radiosändare och de levererar nu 
även Smart Card till allt fler av sina 
kunder.

Smart Card användar-id, 
förhindrar att obehöriga 
kör kranen samt att man 
kan ha olika nivåer på 
olika Smart Card inom 
företaget. Som exempel 
kan man programmera korten 

så att den som är erfaren förare får 
köra full fart samt alla funktioner och 
maxlast medan nybörjare endast får 
köra i låg fart och bara lyfta 50 % 
av lastkapaciteten. Ett annat exempel 
är att servicetekniker som ska utföra 
service kan ha ett speciellt Smart Card 
som fungerar i all utrustning, men 
endast under en dag.

Nivå 1 
Vill endast att behörig personal, som 
har traversförarkort, ska köra traversen. 

– Då räcker det med SmartCard Start. 

 
 
 

Nivå 2
Vill endast att behörig personal får 
köra traversen samt att jag vill ha drift-
data och behörighetsnivå på startkortet 
SmartCard. 

– SmartCard Start och HBC Datalogger. 

Här kan man läsa ut och få driftdata, 
operatör, tider mm på ett excel-ark. 

 
 
 

Nivå 3 
Här vill man ha full kontroll, samma 
funktioner som Nivå 1 och 2 samt att 
man kan läsa ut data från distans.

– Systemet är webb-baserat IRC 
LogCom. SmartCard Start och HBC 
Datalogger ingår. 

Här får man information om allt av  
intresse, exempelvis om kunden är i en 
stad och du själv i en annan. Man ser 
hela historiken, om operatören gjort 
daglig tillsyn och vad som behöver  
åtgärdas etc.



Avsändare: 
Dematek AB, Box 5560, 141 07 Huddinge
Adressändring:  
info@dematek.se

POSTTIDNING BB

Är du säker på att din 
kran är säker?
När en kran uppnått sin konstruktiva 
livslängd, ifall en återkommande
inspektion uppvisar tydliga försämringar
av kranens tillstånd eller vid ökning i antalet
rapporterade fel så ska man genomföra en
konditionsanalys för att säkerställa att 
kranen är säker att använda.

JUST NU GRATIS RÅDGIVNING
Det är inte alltid enkelt att avgöra när det är 
dags för en konditionsanalys. Är du osäker
så prata med oss. Vi erbjuder just nu gratis 
rådgivning kring konditionsanalyser.

TRYGGA LYFT SEDAN 1919

Följ QR-länken och anmäl ditt 
intresse så tar vi kontakt med 
dig för att boka in en tid.

Dematek är Sveriges ledande företag inom lyftanordningar
och lyftredskap för svensk industri. Vi har erbjudit lösningar för 
Trygga Lyft sedan 1919. 

Vi konstruerar, säljer, monterar och utför underhåll på traverser, 
svängkranar, telfrar, lyftbord och många andra produkter.

Vi är generalagenter för kvalitetsledande Demag Cranes & 
Components och är dessutom återförsäljare för �ertalet andra 
varumärken.Vi har Sveriges tyngsta serviceorganisation inom 
lyftteknik och servar alla fabrikat. Varje år utför vi löpande 
underhåll på �er än 30 000 objekt, hos mer än 1 000 kunder, 
fördelade på 350 orter över hela landet.

Läs mer på dematek.se

Dematek AB, Box 5560, 141 07 Huddinge 010-202 35 00 dematek@dematek.se. Generalagent för Demag Cranes & Components GmbH.

Malmö. Helsingborg. Halmstad. Ronneby. Växjö. Jönköping. Falköping. Mariestad. Mullsjö. Göteborg. Trollhättan. Västervik. Oskarshamn. Linköping. Norrköping. Nyköping. Stockholm. 
Strängnäs. Eskilstuna. Karlstad. Västerås. Hagfors. Mockfjärd. Guldsmedshyttan. Storvik. Gävle. Hudiksvall. Sundsvall. Östersund. Örnsköldsvik. Umeå. Skellefteå. Piteå. Luleå.
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Avsändare: 
Dematek AB, Box 5560, 141 07 Huddinge
Adressändring:  
info@dematek.se

POSTTIDNING BB

Är du säker på att din 
kran är säker?
När en kran uppnått sin konstruktiva 
livslängd, ifall en återkommande
inspektion uppvisar tydliga försämringar
av kranens tillstånd eller vid ökning i antalet
rapporterade fel så ska man genomföra en
konditionsanalys för att säkerställa att 
kranen är säker att använda.

JUST NU GRATIS RÅDGIVNING
Det är inte alltid enkelt att avgöra när det är 
dags för en konditionsanalys. Är du osäker
så prata med oss. Vi erbjuder just nu gratis 
rådgivning kring konditionsanalyser.

TRYGGA LYFT SEDAN 1919

Följ QR-länken och anmäl ditt 
intresse så tar vi kontakt med 
dig för att boka in en tid.

Dematek är Sveriges ledande företag inom lyftanordningar
och lyftredskap för svensk industri. Vi har erbjudit lösningar för 
Trygga Lyft sedan 1919. 

Vi konstruerar, säljer, monterar och utför underhåll på traverser, 
svängkranar, telfrar, lyftbord och många andra produkter.

Vi är generalagenter för kvalitetsledande Demag Cranes & 
Components och är dessutom återförsäljare för �ertalet andra 
varumärken.Vi har Sveriges tyngsta serviceorganisation inom 
lyftteknik och servar alla fabrikat. Varje år utför vi löpande 
underhåll på �er än 30 000 objekt, hos mer än 1 000 kunder, 
fördelade på 350 orter över hela landet.

Läs mer på dematek.se

Dematek AB, Box 5560, 141 07 Huddinge 010-202 35 00 dematek@dematek.se. Generalagent för Demag Cranes & Components GmbH.

Malmö. Helsingborg. Halmstad. Ronneby. Växjö. Jönköping. Falköping. Mariestad. Mullsjö. Göteborg. Trollhättan. Västervik. Oskarshamn. Linköping. Norrköping. Nyköping. Stockholm. 
Strängnäs. Eskilstuna. Karlstad. Västerås. Hagfors. Mockfjärd. Guldsmedshyttan. Storvik. Gävle. Hudiksvall. Sundsvall. Östersund. Örnsköldsvik. Umeå. Skellefteå. Piteå. Luleå.

Finansiera din nästa standardkran
PRISEXEMPEL

• Enbalkstravers 3,2 ton, 8 meters spännvidd
• Lintelfer med steglösa lyft- och åkrörelser
• Digital display med lastindikator

2 995:-/mån exkl. moms
 
Gäller en komplett traverskran inkl. frakt (inom mellansverige), exkl. strömtillförsel och montage.
Vi reserverar oss för ev. prisjusteringar.


